INFORME DE GERENCIA CORRESPONDIENTE AL EJERCICIO FISCAL
DEL ANO 2009.

Dando cumplimiento a lo previsto en los Estatutos Sociales, y de acuerdo a las normas
dictadas para el efecto por la Superintendencia de Compaiiias, presento el informe de la
Gerencia General por las actividades desarrolladas en el ejercicio econémico terminado
el 31 de Diciembre del 2009.

SITUACION COMERCIAL Y DE MERCADO.

A).- TAUROQUIMICA -

El mercado Curtidor Ecuatoriano durante el afio 2009 tuvo un crecimiento en la
produccion de pieles, gracias a las medidas tomadas por el Gobierno actual, esto nos
ayudo para lograr cubrir el presupuesto planteado para este afio. Como todos los afios
nuestra ventaja competitiva ha sido el servicio a nuestros clientes, para lo cual con la
ayuda de Tauroquimica se contd con la presencia del Ing. José Alberto Cano por ocho
ocasiones, que con sus conocimientos sobre los productos nos permitié crecer en el

mercado y por lo tanto que las ventas de la compafiia se incrementen.

B).- ARTECOLA PIN

En este afio con las medidas tomadas por el Gobierno se logré recuperar e incrementar

la participacién de la Empresa en el mercado de pegantes

C).- PRODUCTOS GENERICOS.

En este afio comensamos a importar directamente el Acido Férmico de BASF y para el
préximo afio tendremos la posibilidad de importar el Cromo de la misma casa quimica,
con respecto al Sulfuro de Sodio, Formiato de Sodio, y Metabisulfito hemos comprado
localmente por la facilidad de logistica y del flujo de caja.




D).- ATONAL
Los productos de Atonal en este afio han tenido un decrecimiento en las ventas ya que
por el volumen de produccion de los fabricantes han dejado de consumir estos

productos, por lo que para el proximo afio esta linea de producto se dejara de importar.

E).- GOCOL

En este afio tuvimos muchos problemas con nuestro proveedor, el cual se quedd sin
materias primas los ultimos 6 meses del afio, por lo cual no pudimos importar el
producto, se trato de conseguir otro proveedor pero no fue factible ya que por
volumenes y forma de pago no se pudo traer, para el proximo afio el proveedor nos ha
comentado que ya se normalizaran las cosas por lo que espero para el mes de Enero ya

esté el producto en nuestras bodegas.

F).- TECNOGI

A mediados del mes de Junio de 2009, se consigui6 la representacion de los productos
de la empresa TECNOGI, esta empresa estd ubicada en Italia y sus principales
productos son las laminas de puntera y contrafuerte para la fabricacion de calzado. En
este afio hemos trabajado para abrir mercado, esperando que para el proximo afio se

incrementen las ventas.

Por ultimo quiero expresar mi cordial agradecimiento a los Sefiores Accionistas por la

confianza depositada en mi persona.
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