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En vista de los problemas ocasionados por la escasez de materia prima y
la variacion en los precios desde el inicio del afio, nos vimos obligados a
programar las compras en mayores volimenes especialmente los que se
importan con ELAC, eso ocasiond la necesidad de hacer un préstamo para
poder financiar la compra de materia prima para de esta manera poder
asegurar el funcionamiento normal de la empresa asi como la calidad de

papel.

En la fabricacién de papel continuo teniamos como cuello de botella la
intercalada y numerada de los documentos especialmente cuando se
trataba de volumenes altos, o documentos de tamafios no convencionales y
también en la numeracion de Tickest, es asi que nos vimos obligados a
adquirir una intercaladora numeradora de fabricacion Colombiana por ser
esta la inica maquina de las caracteristicas que la empresa necesitaba ; con
intercalado de papel carbén para poder utilizar tanto con papel bond y
papel quimico. También realizamos modificaciones en la intercaladota
Megsa para poder numerar secuencialmente hasta tres documentos para
tickest en una sola pasada.

Con referencia a los Tickest se puso mas énfasis en la venta y fabricacion
de los mismos por la buena acogida que tuvieron por parte de algunos
segmentos de clientes especialmente en farmacias, gasolineras y puntos de
venta de consumo masivo, para esto se tubo que adaptar a las maquinas
ciertas piezas para que nos permitan optimizar la utilizacion de nuestro
papel continuo y poder sacar mas columnas de tickest por hoja y asi
disminuir el desperdicio de papel optimizando nuestros recursos

Por las razones anteriormente anotadas vimos la necesidad de adquirir mas
numeradoras y también elementos para las ya existentes.

En vista de las deficiencias en los vendedores que atienden la ciudad de
Ambato nos vimos en la necesidad de contratar a otro vendedor para que
cumpla con las expectativas de la empresa.



Con lo referente a la situacion financiera de la empresa las ventas del afio
Se incrementaron en 154.762,86 Doélares Americanos que en relacion al
afio pasado aumentaron en un 29, 52 % lo mismo que se refleja en el estado
de situacion de la empresa.

Al terminar este periodo econdémico y luego de haber sobrellevado las
situaciones emergentes que se presentan en la empresa, no me queda mas
que ponerme a disposicion de los socios para que este proceso no fracase.

Agradezco a los sefiores socios por confiar en mi gestiéon, que no hubiera
sido posible sin la colaboracion de obreros y personal administrativo que
labora en la empresa.

Atentamente,
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