INFORME DE GERENCIA

Ejercicio Economico del afio 2006

Con la adquisicion de la nueva maquinaria, y en especial al contar con la

posibilidad de impresion en formato A3 a Full Color ampliamos nuestra
linea de produccién atendiendo las necesidades de nuestros clientes y a la
vez captando otro nicho de mercado, ademas que nos permitié en otros
productos abaratar costos.

Esto llevé a ver la necesidad de adquirir una maquina de mayor formato
para el afio siguiente pudiendo de esta madera ser mas competitivos en el
mercado pues cada dia se nota la mayor existencia de nuevas imprentas
tanto de la Ciudad de Ambato como de otras Ciudades este se da en la
impresion de Papel Continuo y en Offset normal.

Ademas con la cantidad de nuevos profesionales en la rama de disefio que
no tienen trabajo y que han optado por comercializar todo tipo de
productos en la rama de la impresion se va tornado cada dia mas
complicado el mercado.

Por lo tanto se han realizados los diferentes estudios y las averiguaciones
pertinentes para en lo posterior realizar la compra de una maquina bicolor
de mayor formato.

Se mejoré la organizacion de las bodegas de materia prima con la
contratacion y nombramiento de un bodeguero para el mejor control. Por
ser el departamento de disefio el mas complicado nos vimos obligados a la
contratacion de una persona mas, ademas para suplir la necesidad de
trabajo y mejor atencion al cliente se contrato mas personal tanto en
produccion como en administracion.

Este afio nos hemos concentrado en el pago de diferentes obligaciones que
adquirimos a mediado plazo el afio anterior para la construcciéon y la
adecuacion de los espacios fisicos.

Ademas se incremento un producto mas en la linea de produccién con las
fabricacion de tickest para maquinas registradoras, y se venia haciendo
pruebas con tickest de una sola parte impresos en rollos que al final del afio
ya se comenzo a vender en Riobamba, luego se contrato para la fabricacion
de la enrolladota con artesanos de la Ciudad de Quito y Pillaro.




Con lo referente a la situacion financiera de la empresa las ventas del afio
2006 al ser de $ 406.776,23 Doélares Americanos se incrementaron en un
9% dando una utilidad de 4.917,18 Doélares Americanos. La diferencia de
las utilidades con el afio pasado es por el incremento en el gasto
administrativo del 25 %. Al cumplir 10 afios de vida la empresa, las
maquinarias y equipos con los que se inici6, han terminado su
depreciacion. Por lo tanto para el proximo afio se realizaran egresos para
su reposicion.

Al terminar este periodo econdmico y luego de haber sobrellevado las
situaciones emergentes que se presentan en la empresa, no me queda mas
que ponerme a disposicion de los socios para que este proceso no fracase.

Agradezco a los sefiores socios por confiar en mi gestion, que no hubiera
sido posible sin la colaboracién de obreros y personal administrativo que
labora en la empresa.

Atentamente,
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