Pujili, 19 de septiembre 2013
@ Nenores Socios AZERIFLORES S A

El siguiente informe tiena como (inalidad presentar las aetividades desarralladas e la
MMoricola durante ¢! periodo 2002 (0] de enern ul 31 de diciembre 20121, en el cunl s¢
referird los datos de ingresos v egresos e inversiones.

A, INGRESOS

Azeriflores S.A. | iene come objetive prineipal de producir clavel de alia calidad con
costos razonables v ¢n complets armonia entre ¢l hombre v la naturleza. por (o cual sus
ingresos corresponde salo a la venta de tallos de clavel,

DETALLE DE VENTAS DE TALLOS EXPORTADOS POR MES

140,000,00

120.000,20
100 QDC,LD
50,000,000
£0.000,00 wSeriesl
£0.000.00
20.000,00 I

0.00



RECOMENDACIONES:

1. Procurar erracicar las plantas en los tiempos cstablecidos con el Gn de evitar la baja
en productividad de vida de fa misma.
2. Mantener esuindares de calidad tomando en cuenta temporada alta ¥ mercado,

= VENTAS

En el siguiente cuadro estipulamos ¢l comparative de ventas:

COMPARATIVO VENTAS
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RECUPERACION DE CARTERA

Nuestros clientes especiales v seleccionados siempre han sahido maniener las relaciones
comerciales con AZERIFLORES 8.A sepan ¢l informe al 31 de diciembre las cuentas
por cobrar es de $ 102,011,97 que estan pendicntes deniro de los plazos normales.
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DESEMPENO DE LAS ARFAS DE SERVICIO DURANTE EL PERIODO 2012

¢ TALENTO HUMANO RR.ITH.

Este departamento sicmpre fue apoyo permanente en ¢l drea de produceion. facilivhndole ¢l
personal requerido apoyamdo con las capacitaciones de motivacion scauimicnto para que se
cumpla los rendimientos de trabajo requerido por la empresa..

|os programas de segandad indusrial ¢ desarrollaron cor normalidad, se avanzo en las
larens para el permiso ambiental funcionaron los comités internes de seguridad v se dijo
muchn enfasis en los requerimientos para la cert ficacion para la finca libre de TRIPS ¥

Cerramos el ado con muchisimo éxito con el [TESS con las remuneraciones estamaos al dia,
con liguidaciones todas inscritas en el Ministerio de Relaciones Luborales, asi mismo so
cumplio zon todas las obligaciones con Sri.

« DEPARTAMENTO DE MERCADEO (VENTAS)

Se iniciv €l periodo con nuevos clientes precios competitivos en ¢l mercado cumpligndo los
objetives de lu empresa.

Fnel mes ce tebrero del 2012 se radicaron en su totalidad los hlogues 1-2-3 par problema
de FUSARIUM y OXYSPORUM (marchitez vascular del clavel). lo que causo grubes
perdidas en produccion v por ende la ecconomia de la floricola.

A pesar de inconvenientes se cierra ¢l aillo con éxito con un incremento del | 40% de
relacion de ventas afio 20011 al 20012

¢ DEPARTAMENTO DF CONTABILIDAD

Sz implementa las normas intemacionales linancieras WIS el balance presentado se
encuentra con estas normas nes mantenemaos actualizados con SR en cuanto a obligaciones
tributarias.



e AREA DE FERTIRIEGO

Durante todo el ano se desarrolla ¢l programa de tentilizacion dando un desempeiio de vital
importancia para la parte vegetativa de la compaiiia

o  AREA DE POSCOSECHA

Es el area donde mayor enfasis. manienicndo los estandares gque Ia compaiiia he propuesio
para ¢l desarrollo de la actuividad de calidad: logrando en si el producto de alts calidsd de
exportacion.

M administracion ha sido v siempre serd orientada en dar MA Y OR cumplimiento v al cue
todos nos comprometemos o ejecutario con responsabilidad ¥ respeto. cuvos resuhados se
daran al finzl del nuevo periodo

Cordialmente "
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Abdulla Asirow

GERFNTE GENERAL
AZERIFLORES 5.A



