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INFORME DE GERENCIA DEL 01 DE ENERD AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2014
Latacunga, Marzo 1B del 1015,

Sefiores:
ACCIONISTAS DE SOLUCIONES INFORMATICAS BABEL DEL ECUADOR 5.A.
Presente.-

D& mi condlderacion:

En mi calidad dis GERENTE GENERAL . de la compafis “SOLUCIONES INFORMATICAS BABEL DEL
ECUADOR 5.4, * y dando cumplimiento ol Art. 273 de ls Ley de Compahias y su Reglaments,
pongo en consideracion de l@ Junta General Ordinana de Accionistas, mi informe de
actividades cumplidas entre el 01 de enero 2l 31 de diciembre del 2014, & mismo que ha sido
elaborado en base 3 lo estipulado en la Resolucidn Mo, 92.1.4.3.0013 del Reglamento para la
presentacion de informes anuales de los Administradores, a las Juntas Generales, emitidos por
la Superintendencia de Compafiias con fecha agosto 11 de 1992, &l mismo gue consta de bos
sigulentes puntos:

L1. CONSIDERACIOMNES GEMERALES.-

Una ve2 concluido el ejercicio fiscal al 31 de diciembre del 2014, vemos gue |3 compafia se ha
presentado este afic con un buen rendimiento y 58 pusde visionar un panorama muy
slentador para los afios venideros, cumpliendo en gran proporncion los objetivos impuestos
para este afio.

Respecto a los montes de ventas podemos wer reflejado un importante crecimiento &n relacidn
a los objetivos esperados; para el proximo afio e esta trabajando sobre nuevas alternativas de
ventas orentadas & estimular 2 nuestros chentes, de igual manera hemos ampilando nuestra
cartera de servicios para ser mas atractivos ¥y maultifuncionales, 1odo esto manteniendo una
constante vigilancia del mercado, para estar acordes a kos niveles y esténdares de calidad que
demanda &l Pais.

12, CUMPUMIENTO REAL ALCANTADO.-

L2 Gestion Empresanal en este punto ha ssdo muy IMportante, oon decisiones opoTiunas y
eficientes se ha pretendide alcanzar las metas propuestas:

+« Hemos tenido la oportunided de mgresar a formar parte de una alianza con
MICROSOFT del Ecuador, quien mo ha permitido ser parte integrante en wvaras
reuniones de mercadeo v afiliamos como distribuidonss de loencias.

»  Como Socios de la Asociacitn Ecuatoriana de Software nos hemos podido posicionar
entre a5 empresss mis stractives de a8 zona centro sur en Desarmollo de Software y
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prestacidn de servicios en Outsourcing. debido al nivel de profesionalismo gue
tenemos.

+* MNos seguimos preccupando porgue nuestro personal mantenga una capacitacion
constante en ef drea de Desarrcflo

s (Cionfa redistribuciéin del personal, hemos aprovechado de mejor manera sus aptitudes
y cualidades, buscando el beneficio de los empleados y por ende de noestra empress.

& Aperturamos pusstros senackod con @ dector publico, por medic del portal de
compras publicas y formando parte de icitaciones.

& En el dltimo trimestre optamos pos a aperturs de nuevas linsas de 1envicko como &s la
capaciiacion y venta de licencias a Empresas y nuevos clientes

13, CUMPUMIENTO DE LAS DISPOSICHONES DEL DIRECTORIO Y JUNTA GENERAL
Consciente que la Junta General de Accionistas a5 el méxime Organkemo de ls Sociedad v que
su funcidn es | de Supervizar of desempedo de la Administracian, asi como de fas decisiones
tomadas dentro de sus facultades, dejo constancia que la Gerencia ha dado cumplimiento a
todas las Disposiciones emanadas de la Junta General de Accionistas, ssan estas ordinarias o
axtraordinanas.

14, PRINCIPALES ASPECTOS ADMIMISTRATIVOS.-
Adoptamos mejores modelos de control en las diferentes droas de trabajo; Ios empicados
estdn consclentes de lo importante que es su trabajo para nuestra empresa y sus objetivos.

1.4.1. LABORALES.-
Toda &l personal se encuentra asegurado ante o Instituto Ecuatorianc de Seguridad Social v
Eozan de todos los beneficios sociales que por ley les comesponden.

1.4.2. LEGALES.-

Gracias & gue todas las gestiones reafiradas, se encuentran bajo & marco legal, s empress no
52 ha visto invobecrada &n ningun asunto Legal, tanto con rabajadones, ex trabajadones y con
clientes.

15 ANAUSIS DE LDS ASPECTOS OPERACIONALES RELACIONADOS CON LA
COMERCIALIZACION. -

S va mantenido una vigilancia continua del mercado dentro del cual se lleva 2 cabo nuestras
operaciones y de la competencia, siendo eshos factores muy importantes que nos dan la pauta
pars ingresar @l mercado con precios competitives v senicios de calided,

Otro factor importante que nos ha permitide mantenemod en & mencado es el Portal de
compras publicss ingresando como uno de nuestros dientes al Estado Ecusiorianc y en este
aito al Municipio de Cuito.
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Durante este afio hemos contado con clientes como: CONTROLEMP, MICROSOFT, MUNICIPIO
DE QUITO, TIOSA S.A., BIANARIA SISTEMAS, CORPORACION CENACE, entre otras ; con quienes
mantenemos una magnifica relacion laboral,

Pero sin lugar a dudas, el factor mds iImportante es la confianza adquirida de nuestros clientes
Babel software de Costa Rica, Panamd, Dominicana, El Salvador; quienes confian en nuestro
trabajo y seriedad en las transacciones que ellos han mantenido con nuestra empresa.

1.6.  SITUACION FINANCIERA.-

En e presente ejercicio 2014, la Empresa ha obtenido una utilidad de USD $26.115,21 délares;
sobre los cuales se debe repartir el 15% de Utilidad a los trabajadores y el impuesto a la Renta,
el remanente de la utilidad se recomienda realizar la distribucion a fos accionistas salvo su
mejor criterio.

L7. RECOMENDACIONES Y CONCLUSIONES PARA ALCANZAR EL CUMPLIMIENTO DE LOS
OBJETIVOS EN EL SIGUIENTE EJERCICIO ECONOMICO.-

Los objetivos para el afio venidero seran los siguientes:

« (Capacitacion al personal en el érea que se requiera.

* Incrementar nuestros clientes dentro de Ecuador

« Potencializar la publicidad que demande, para la inmersiéon dentro del mercado
ecuatorlano,

* Impartir capacitaciones para todo tipo de Instituciones en las diferentes dreas de las T

e Incluir en nuestra cartera, software empaquetados y con presencia de aliados
estratégicos.

Concluyendo debo indicar que nuestra filosofia para este afio seguira siendo ef brindar
productos y servicios de calidad, a bajo precio, siempre en base 8 s honestidad y al respeto
que se merecen nuestros clientes,

El logro de todos éstos objetivos depende de todos quienes conformamas fa gran familla de
“SOLUCIONES INFORMATICAS BABEL DEL ECUADOR S.A."

Por uitimo quiero agradecer por la conflanza depositada en mi persona,

Atentamente,

-y w' y
C T 2 T .
Ing. Edgar Oviedo Blanco,MIS,
GERENTE GENERAL
SOLUCIONES INFORMATICAS BABEL DEL ECUADOR S.A.




