
INFORME DE GERENCIA DE LA COMPAÑÍA KILOMETRO MIL S.A 

A LOS SEÑORES ACCIONISTAS POR EL EJERCICIO ECONÓMICO 

DEL AÑO 2009 

Ambato 25 de marzo de 2010 

Señores 

ACCIONISTAS KILOMETRO MIL S.A 

Ciudad. 

Señores Accionistas: 

Tengo a bien presentar para 

consideración de ustedes, el informe de labores concernientes al 

ejercicio económico del 2009, para dar a conocer la marcha 

administrativa y financiera de la compañía y dar cumplimiento con el 

requisito legal y con los estatutos de la compañía. 

La situación de la compañía en el año 2009 fue normal tomando en 

cuenta que el periodo en que asumí el cargo fue desde el mes de Julio, 

con una crisis financiera en el país y la situación económica mundial. 

Con un total de vehiculos vendidos hasta diciembre de 51, como lo describe 

el cuadro a continuación: 
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El decrecimiento que observamos en los meses de Febrero, y Septiembre fue 

el resultado de la restricción en créditos por parte de las instituciones 

financieras debido a la inestabilidad económica que atraviesa nuestro país. 

 



De igual manera cabe mencionar que en estas ventas realizadas las marcas 

más destacadas son Zx Auto, Chery según el siguiente cuadro: 
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ZOTYE ZX-AUTO 

Las instituciones Financieras han sido de gran importancia en la generación 

de ventas para nuestra empresa siendo la Cooperativa Cámara de Comercio de 

Ambato, Cooperativa Fopymes las instituciones que mayor ayuda nos han 

brindado en este año, cabe mencionar que la Cooperativa Cámara de Comercio 

de Ambato nos presto mas colaboración desde el mes de Agosto, también 

hemos tenido ventas de contado como lo describe el cuadro a continuación. 
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C.OSCUS CONTADO BMACHALA - CREDITO CAMARA DE  UNIFINSA 

SAGRARIO — DIRECTO COMERCIO 

  

 



Las instituciones financieras han sido el motor de nuestras ventas y han 

repercutieron de manera directa en los resultados finales que pongo a vuestra 

consideración. 

BALANCE GENERAL 

El total de Activos del año 2009 es de 230.800,58 USD, dentro de la 

composición del activo la cuenta exigible representa el 223,46% y dentro de 

este rubro las cuentas por cobrar clientes es el 79.52% así mismo el 

realizable representa el 35.85%de el total de activos, siendo vehículos el 
92.85% de este rubro. 

En cuanto a los pasivos de la empresa en el periodo 2009 ascienden a 

226. 480,91 USD siendo la cuenta préstamo socios la más representativa con 

un 88,15% de participación dentro del pasivo total. 

El patrimonio total de la compañia es de 4319,67 USD .Como ustedes podrán 

notar del análisis del balance un punto muy importante es que el 100% de los 

pasivos son pasivos sin costo, es decir no generan ningún tipo de interés. 

ESTADO DE RESULTADOS 

Las ventas netas de vehículos ascendieron a 671.438,43 USD y su costo de 

ventas fue de 603.212,20 USD arrojando una utilidad bruta de 68.226,23 

USD que representa un margen del 10.16% bruto. 

Mientras que las ventas netas de repuestos ascendieron a 18320.92 USD y su 

costo de ventas fue de 12.267,11 obteniendo una utilidad de 6.053,81 USD 

que representa un margen del 33.04% 

En lubricantes las ventas netas de ascendieron a 4.036,61 USD y su costo de 

ventas fue de 2.863,35 USD obteniendo una utilidad de 1.163,26USD que 

representa un margen del 14.54% 

 



modelos 2010 y eso repercutió en las ventas a nivel nacional . Pero 

lamentablemente este año no se proyecta con cifras muy optimistas por dos 

razones los cupos de importación impuestos por el gobierno, y la restricción 

crediticia por parte de las instituciones financieras, razón por la cual 

considero como eje fundamental para la subsistencia de la empresa el tratar 

de mantener el funcionamiento del crédito directo ya que en este año ha 

presentado mayor flujo de créditos. 

Otro punto importante es que este año hemos tenido gran acogida en la venta 

de repuestos, hemos venido trabajando con las Aseguradoras de esta ciudad, 

En lo que son mantenimientos pienso que tenemos que brindar mayor 

importancia a nuestros clientes. 

Con el deseo de seguir siempre adelante agradezco la colaboración y la 

confianza brindada de forma constante por todo el personal que conforma 

kilometro mil S.A y en forma especial a ustedes Señores accionistas por su 

confianza. 

Anne     

  
 


