INFORME GERENCIA
AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2009 DE
COF S.A.

1. Antecedentes.

Sefiores socios reciban un cordial saludo, me corresponde reiterarles que todas las acciones y
actividades ejecutadas por esta administracién, han estado y estarin encaminadas al logro
integral de los objetivos planteados por COF S.A. y a fe que se han cumplido, lo cual es
satisfactorio, emito el siguiente informe.

2. Clientes.

La diversificacién de clientes que se ha contado en el trascurso del 2009 fue muy interesante, ya
que hemos contado con clientes tanto del sector ptblico como del sector privado.

A pesar que el 2009 fue un afio muy complicado por efectos externos, al mismo tiempo fue una
oportunidad de negocios, por ser un afio electoral, para esto se requirié mucho esfuerzo orientado
exclusivamente a este sector, obteniendo excelentes resultados reflejados en los ingresos del afio
pasado.

La fidelizacion de clientes fuertes fue muy estratégico para el soporte y respaldo de los ingresos de
la empresa COFSA, y prevenir los efectos que provocé la crisis mundial que castigo a nivel mundial,
produciendo una fuerte disminucion de presupuestos publicitarios a nivel de todos los sectores e
industrias. Estos clientes fueron Porta y Uniandes.

3. Ventas.

Las ventas reportadas hasta el 31 de diciembre del 2009 son de $121.693,42 USD mas VA,
llegando a obtener un promedio mensual de facturacion de $10141,11 USD.

Las ventas en este afio han mejorado notablemente sobretodo en enero y junio, ya que se
firmaron contratos con Uniandes y con el CNE por mas de 20.000,00 usd respectivamente, pero
cabe sefialar que las ventas de los ultimos meses se han dificultado un poco, ya que los clientes
han bajado sus presupuestos en publicidad, tal vez por la situacién politica que vive el pais.

Las ventas del 2009 son las siguientes:
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4. Egresos

Como se detalla en este cuadro los gastos se mantienen constantes salvo marzo que fue de
10.595,10 por un gasto realizado Genimag por motivo de la campafa politica, y diciembre ya que
nos facturaron los intereses por pagar a Expoprint como servicio técnico, ademas desde el mes de
junio se realizaron gastos de arriendo de oficinas en el Centro Comercial Caracol, adecuaciones del
mismo, también se realizaron pagos para obtener los permisos municipales para la colocacion de
las vallas de PORTA.

MESES EGRESOS
ENERO $ 5.592 65
FEBRERO 3 4.740 38
MARZO $ 10.595,10 | ¢ ., 00000
ABRIL $ 598498 1 . 000000
MAYO $ 548338 | ¢ 3500000
JUNIO $ 6.35621} sg00000 |-
JULIO $ 6.42749 1 400000 e EcRESOS
AGOSTO $ 6.71862 { $2.00000
SEPTIEMBRE | $ 6.183,95 $- S ——
OCTUBRE __[$ 7.16898 Co0Q9gg9oQoQopQey wuy
NOVIEMBRE | $ 416945 SEE¥z338B2z:
DICEEMBRE |$ 13.05474 & <83 § =
TOTAL $ 8247593 -
5. Ingresos y Egreso.
En el siguiente cuadro expresa una comparacion entre los ingresos y egresos que obtuvo la
empresa COFSA en el afio 2009.
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6. Comparacion de Ingresos entre el Afio 2008 Y 2009.

Como podemos observar las ventas han aumentado 13 % aproximadamente en este periodo de
tiempo en comparacién al 2008, pero si hay que tomar en cuenta que las ventas bajaron
notablemente en los meses de diciembre y octubre, siendo diciembre un mes que deberia haber
tenido mas ventas de las que obtuvieron.



VENTAS

MESES 2008 2009 TENDENCIA
junio $ 1340887 | $ 2751961 $ 14110,74
julio $ 298510 [ $ 1042970 | $ 744460
agosto 3 465106 |$ 3804201 % (846,86)
septembre | $ 5.366,06 | $ 597996 | § 613,90
octubre $ 9.061,06 | $ 566796 % (3393,10)
noviembre 3 8.010,78 | $ 10551961 § 254118
diciembre $ 18313,27 | $ 642031 $ (11.892,96)
TOTAL $ 61.796,20 | $ 70.37370 | § 8577,50
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7. Balance General.

COFS.A.
BALANCE GENERAL
DEL 1 DE ENERO AL 31 DE DICEMBRE 2009
ACTVO
CORRENTE
CAIA CHICA $ .
BANCOS $ 13441
Banco intemacional $ 10938,16
Coop. San Francisco $ 226,25
CUENTAS POR COBRAR T8 985399
Clientes $ 10.140,14
PROVISION CTAS. INCOBRABLES 1% $ 286,15
CUENTAS POR COBRAR FICOFSA = $ 1641841
ACCIONES FICOFSA $ 125000
GARANTIA OFICINA CARACOL $ 300,00
IVA PAGADO $  1.642,87
CREDITORETENCION LR, 1% $ 114936
CREDITORETENCION L.R. 2% $ 45,52
CREDITO RETENCION IVA 70% $ 142568
CREDITO TRIBUTARIO ACUMULADO $ 853078
NO CORRIENTE
EQUIPO DE COMPUTO $ 9161853 $  39.235,12
DEP.ACUM. EQUIPO DE COMPUTO $ 52.383,41
ESTRUCTURA PANTALIA S  3.81097 $ 347751
DEP. ACUM. ESTRUCTURA PANTALLA $ 33346
MUEBLES DE OFICINA S 240201 $  2.27687
DEP.ACUM. MUEBLES DE OFICINA $ 125,14
GASTOS DE CONSTITUCION S 87698 § 540,80
AMOR. ACUM. GASTQS DE CONSTITUCION $ 336,18
TOTAL ACTIVOS $ 8746732
PASIVO
A CORTO PLAZO
CUENTAS POR PAGAR $  15.365,79
APORTE IESS POR PAGAR $ 115,12
IVA COBRADO $ 203,68
RETENCION | R.1% $ 9,89
RETENCION IR.8% $  1.067,99
RETENCION IVA 100 % $ 132753
IMPUESTO RENTA POR PAGAR $  18U73
15% PARTICIPACION TRABAJADORES $ 129,10
A LARGO PLAZO
PRESTAMO POR PAGAR : $  10.406,28
ITOTAL PASNVOS $ 33.460,11
PATRIMONIO
CAPITAL
CAPITAL SUSCRITO PAGADO $  10.002,00
Carlos Carrarza $ 333400
Oscar Velasco $ 3.334,00
Fredy Velastegui $ 333400
CAPITAL TRABAIC $ 3460310
Carlos Carranza $ 11.534,37
Oscar Velasco S 11.534,37
Fredy Velastegui $ 1153437
RESERVA LEGAL S 940,39
UTILIDAD DEL EJERCICIO 2008 $ 35079
$ 495376
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8. Estado de Resultados.

COFS.A.
— ESTADO DE RESULTADOS
AL 31 DE DIQGEMBRE DEL 2009
INGRESOS
VENTAS $  121.693,42
INTERESES GANADOS $ 842
TOTAL INGRESOS - s 121.701,84
EGRESOS
GASTOS DEDUCIBLES
GASTO HONORARIOS GERENTE S 19.565,28
GASTO HONORARIOS VENDEDORES S 9.047,22
GASTO HONORARIOS CONTADOR/ COBRADOR S 7.39128
GASTO HONORARIOS COMISARIO REVISRO $ 163,04
GASTO SUELDO VENDEDOR S 1.890,00
GASTO APORTE PATRONAL S 180,66
GASTO IECE Y SECAP S 16,20
GASTO XIV SUELDO $ 3634
GASTO Xl SUELDO S 135,00
GASTO HONORARIOS ABOGADO S 12239
GASTO ARRIENDO S 13.220,00
GASTO ALICUOTAS OFICINA CARACOL S 22945
GASTOS BANCARIOS S 216,28
GASTO LUZ S 3.380,23
GASTO TELEFONO S 15556
GASTO INTERNET S 332,05
GASTO REGISTRO DE MARCA S 230,00
GASTOS PERMISOS, CONTRIBUCIONES Y OTROS $ 1.357,29
GASTO INTERES PRESTAMO $ 2.110.23
GASTO DE VENTAS S 416,16
GASTO VIDEOS INDIGO S 520,00
GASTO VIDEOS JARVITO S 250,00
GASTO SERVICIO TECNICO S 4.610,00
GASTO MATERIALES DE OFICINA S 12150
GASTO COMISIONES S 1.85381
GASTO IMAGEN Y PUBLICIDAD s 6.194,11
GASTO ESTRUCTURA VALLAS S 1.25894
GASTO IMPRESION VALLAS $ 1.100,00
GASTO VIAJE MIAM! S 971,70
GASTOS VARIOS S 5.301,21
Gasto Depreciacion Pantalla e Equipo Computo $ 30.000,50
Gasto Depreciacion Estructura Pantalla $ 190,55
Gasto Depreciacion Muebles de Oficina $ 124,06
Gasto Depreciacion Gasto de Constitucion $ 175,40
Gasto Provision Ctas. Incobrables $ 101,40
TOTAL EGRESOS $ 113.067,84
U“W $ 8.624,00
=2
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CONCILIACION TRIBUTARIA

Utilidad de! Ejercicio $ 8.634,00
15% Participacion Trabajadores $ 1.295,10
Base Imponible $ 7.338,90
Impuesto Causado 25% $ 1.834,73
Retenciones $ 1.194,88
Impuesto Renta a Pagar $ 639,85
UTILIDAD DEL EJERCICIO - IMPUESTOS $ 5.504,18
Reserva Legal 10% $ 550,41
UTILIDAD DEL EJERCICIO 2009 $ 4.953,77

De acuerdo a la conciliacién tributaria COFSA debera pagar 1.295,10 usd por motivo de utilidades
a trabajadores, y 639,85 usd por concepto de impuesto a la renta 2009.

9. Escenario 2010.

COF S.A. Utilizara todos los recursos y herramientas para localizar a clientes que no van a
descuidar la publicidad en este nuevo afio, y con esto, persuadir a estos clientes y tratar de cerrar
contratos mds prolongados, para optimizar los recursos de nuestros clientes.

Adicionalmente, este es el afio es muy propicio para ampliar nuestra cartera de productos para
posicionarnos en el mercado como una alternativa publicitaria principal para la zona central, ya
gue la intencion es de ofrecer mayor penetracion de mercado para nuestros clientes, y de esta
forma a mejorar los ingresos en el 2010.

Atentamente, <7
/ e,

Ing.
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