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intereses de clientes y empresarios:

supervisién cotidiana que el Estado tiem
muy importante para tener un mercad ]

no suele darse por la competencia de
intereses personales de ciertos funcion
turno.

En el Ecuador, la industria del jean d
economia general; y particularmente
desarrollo econémico y éste crea nuev
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2. CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DEL DIRECCTORIO Y JUNTA

GENERAL

Acorde a los informes anuales y a la d
y especialmente la ley que se rige
Compaiitas, se ha dado cumplimiento
vigentes para el presente periodo.

3. ANALISIS DE LA OPERACION DE LA (

La compaiiia se mantiene laborando
cambios respecto al affo anterior.

PERSONAL:
GERENTE
CONTADOR
VENTAS
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VENTAS:

Después de lo analizado en la prim
anotar la parte neurdlgica que mu
este caso las ventas, las mismas
499,916.22 que sin duda ha traido
ventas, que significa aproximadam
periodo anterior, coeficiente que si
genera un valor no relevante antel

En lo que tiene referencia a los
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de crecimiento de aproximadamente
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4. ANALISIS DE LA SITUACION FIN
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1. CONCLUSIONES.

Siempre serd importante seguir con el
busqueda de las politicas, clientes y cali
técnica que debe caracterizarnos, buscq
y obviamente las mejores relaciones
difundir mas nuestros productos.

1. RECOMENDACIONES

Recomendaremos el permanente acerg
capacitacion y evaluacibn a nuestro
finalmente poner en marcha el progr
mermado por la falta de control objetiv
fortalezas y debilidades.

Incrementar la fuerza de ventas para ¢
buscar nuevos nichos de mercado

Mejorar los procesos y seguimientos de
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trabajo permanente y tesonero e
dad en el producto, con la entereza
ado los objetivos de mayor crecimi
para optimizar la comercializacié

amiento al mercado, bajo una continua
elemento humano con el afdn | de
ama administrativo que se ha visto

0 Y minucioso que nos permita conacer
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ontrarrestar la competencia agresivia y

atencion a los clientes.
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