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el mercado trayendo con elo inconvementes que repercuta 
de este producto 

  en los costos 

Debo recalcar que la semeistracion trabajando normalmente 
para lograr mantenerse un alto mvel de ventas y el desarrollo de los niveles 
financiero y administratwo 

   

  Naturaleza del negoci 

A pesar de la competitividad existente la empresa mantiene su nvel e mcremento 
    

   

    

    

  
  

dentro de un mercado aio. considerable en relacion al año 2014 

Por lo expuesto se puede dar fe que la empresa ha cumplido con AivOS y 
estrategias de la empresa a pesar de la perdida obtenida como son 

Objetivos y estrategias 

Objetivos = 

> Ventas. Abrir nuevos canales de distribución en mercados nacionales 
como intemacionales 

- Cooperación Empresaria. Completar la gama de producción y reforzar la 
ciuad de negociacion 

+ Fortalecer la imacen de la empresa sn mercados nacionales e 
intemacionales 

+ Uso ce Nuevas Tecnologias. Como herramienta impredecible para la 
mejora competiiva de la empresa en el ámbito internacional 

+ Buscar y Cuelficar nuevos clientes potenciales 

  

+ Apoyar para la apertura de nuevos mercados 

+ Calidad optima en la elaboración de nuestro producto 

> Cumplir requistos y normas de calicad exugidas por el mercado actual 

Mediante sl cumplmiento de los objetwos, la empresa espera seguir alcanzando 
sus metas meciante la aplicación de las siguientes estrategias 

+ Establecer relaciones comerciales con clientes potenciales 
+ Invertren nuevas tecnologías 
> Establecer nuevas relaciones comerciales y consolidar las ya existentes 
> hejorarla Infraestructura del Sector
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