
Portoviejo, 30 de marzo del 2016 

SEÑORES ACCIONISTAS 
INVERAGROCORP S.A. 
Ciudad 

De mis consideraciones: 

Por medio de la presente pongo en consideración el desenvolvimiento de las cuentas en el 
año 2015 mediante balances tanto financieros como de resultados. 

TOTAL ACTIVOS 
ACTIVO CORRIENTE 
Caja General 5 1e4ssss 

Bancos $ araisas 
TOTAL EFECTIVO Y EQUIVALENTES Ml 

tas. Y Dc Par Cobrar $ 3058096 
tras Ctas Por Cobrar $ 1os0ss 
MENOS: Prov Crédito Incobrabla Ss 430 
TOTAL ACTIVOS FINANCIEROS 

Inventarios 22251726 

  

TOTAL DE INVENTARIOS. 
CráditoTelutarto a favor EmpRENTA $ 5940836 

Anticipo de Impuesto ala anta $ 261560 
TOTAL ACTIVOS POR IMP, CORRIENTES. 
ACTIVOS NO CORRIENTES 
Propiedad, Planta y Equipo $ 25020 
MENOS Dep Acum.no acelerada $ sarz060s 

TOTAL PROPIEDAD PLANTA Y EQUIPO: 
tros Activos no Corrientes 
PASIVO. 
PASIVOS CORRIENTES 
tar. Y Doc Por pagar 
TOTAL CTAS. Y DOC. POR PAGAR. 
“OTRAS OBLIGACIONES CORRIENTES. 

Con la Agminsraion Tributaria 5 
Impuesto la Renta del Ejercicio $ 
Contes 5 sosss7 

5 
s 

  

Beneficios de ey a Empleados 
Partición lados traba 
"OTROS PASIVOS FINANCIEROS 
'OBLIG, CON INST. FINANCIERAS 
PATRIMONIO. 
CAPITAL SUSCRITO 
APORTE DE SOCIOS FUT. CAP. 
RESERVAS. 
RESULTADOS. 
RESULTADOS EJERC. ANTER. 
RESULTADOS DEL EJERCICIO 
TOTAL PASIVO + PATRIMONIO 

  

20039542 

5 suasesa 

$ s36a3627 

Ss amsvas 

18572596 

$ 21047885 
$ ss 

$ 20030542 
$ 56aces7 

$ 11549003 
$ 156029 

$ 10190617 
5 43m3as 

  

$ ss 

$ zamazas 

E 

$ ames 

$ 429,643.00 
$2.076,785.30 
5 328632 
$ 106,276.53 

Sres 

$ ae 

$2515,99115 

$3/002,76.86



Los Resultados del Ejercicio Económico fueron los siguientes 

   

VENTAS $ 1,536,495.82 
TOTAL DE COSTOS 5121663476 
TOTALDE GASTOS $ 25216695 
TOTAL DE COSTOS Y GASTOS $1,528,801.71 
"UTILIDAD DEL EJERCICIO ANTES PART.E IMP. $ 76% 
MENOS: PART ATRAB. $ 
MENOS IMPUESTOS $ 2,837.04 
UTILIDAD NETA DEL EJERCICIO 4,857.07 
RESERVAS LEGALES 285.71 
TOTAL UTILDAD UQUIDA 4371 

RECOMENDACIONES: 
El Departam de Ventas deben fortalecer aún mas el mercado local y abrir nuevas oportunidades. 
entras provincias donde no tenemos presencia, para así elevar los volumenes de ventas y obte- 
er una mejor rentabilidad anval, entendiendo que hay una competencia desleal 
La Empresa debería crear un departamento de Marqueting para fortalecer al departamento de 
Ventas. Se deberian crear ofertas por temporadas. 

Atentamente, 

OLGA blicas 
Lcda tg live Slérao 
CPA, REG. NAC. 15660 
INVERAGROCORP S.A,


