INFORME DE GERENCIA ANO 2007.

PROINT EDUBOS CIA. LTDA. empieza su funcionamiento desde el 1ro. de marzo de
2007 cuya actividad principal es la educacién basica desarrollada a través de su Unidad
Educative “El Bosque” su propésito fundamental es la de lograr la participacién e
interaccidén entre estudiantes, padres de familia y profesores.

Durante el afio 2007 se ha procedido a trabajar tanto en el campo educativo como
administrativo de lo cual se desprenden los siguientes resultados:

AMBITO EDUCATIVO:

Convertirnos en una comunidad educativa, con un espacio de desarrollo centrado en la
formacién integral -cognoscitiva, intelectual y emocional- de sus estudiantes es parte de
nuestro objetivo, para ello contamos con profesionales experimentados y especializados en
el ambito educativo con quienes hemos trabajado en los siguientes aspectos:

- Desarrollo de un plan educativo anual, el mismo que se pudo elaborar con el aporte de
todos los docentes de la institucién, este plan sirve de guia para establecer las
planificaciones por unidad y a su vez el desarrollo de las clases que cada profesor debe
cumplir. Dicho plan va de acuerdo a la reforma curricular otorgada por el Ministerio de
Educacion.

- Alto nivel de inglés, en el mundo globalizado actual es importante beneficiarse del
aprendizaje del idioma inglés, es por ello que se ha desarrollado un plan de clases de tal
manera que nuestros alumnos puedan desenvolverse facilmente en inglés, tanto hablado
como escrito.

- Implementacion de diversos talleres, como parte de la educacién es elemental el
desarrollo de las destrezas y habilidades de los alumnos tales como motricidad,
concentracidn, imaginacién, creatividad, precisién e integracién, lo cual se ha
conseguido durante la ejecucion de estos talleres de danza, modelaje, ajedrez, telares,
teatro, arte creativo y origami.

- Capacitacion constante al personal docente
- Programacién de visitas a instituciones
- Actividades con la integracion de familiares de los estudiantes

AMBITO ADMINISTRATIVO:
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- Uso de softwares (programas de computacion) para ensefianza de la matematica, lengua
extranjera y espafiol.

- Tutoria individualizada en casos con dificultades académicas o de comportamiento.

- Orientacion y direccién del comportamiento sobre la base del diagndstico del
temperamento.

- Ferias de ciencias y festivales de las asignaturas de fundamento: matematica, lenguaje y
lengua extranjera.

- Desarrollo sociofamiliar mediante actividades de taller de: canto coral, instrumentos
musicales, danza, pasarela, teatro, literatura infantiles. Con miras a presentaciones en
fechas de importancia: navidad, pascua, inauguracion de jornadas deportivas, dia de la
madre.

- Excursiones culturales, artisticas, ecoldgicas, cientificas.

- Ensefiaza ética y espiritual sobre la base del estudio de las sagradas escrituras y el
testimonio de sus docentes.

ADMINISTRACION DE LA COMPANIA

- Contrato de equipo docente de experiencia y trayectoria profesional exitosa, altamente
capacitado en sus areas académicas respectivas

- Readecuacion y mejoramiento de la infraestructura fisica

- Organizacidn contable y financiera

- Evitar pago de multas y sanciones estando al dia en las obligaciones

- Definicién de la opcidn de bachillerato

- Cumplir a cabalidad con el SRI, el seguro social, ministetio de trabajo, otros.

- Definir las opciones para la proyeccion de ia edificacion.

PROMOCION Y PUBLICIDAD

- Determinar las fortalezas para promocionarlas

- Debemos explotar la publicidad de boca en boca por parte de nuestros actuales clientes.

- Utilizar medios publicitarios para darnos a conocer por quienes no han escuchado de El
Bosque.

- Cambiar la idea de que El Bosque es una escuela y venderla como una Unidad
Educativa: jardin, escuela y colegio

- Bacer publicidad diferenciada para jardin, escuela y colegio

- Potenciar la trilogia: estudiantes, padres de familia, Unidad Educativa

- Soporte para estudiantes y padres de familia que sufren las comsecuencias de la
migracion de sus padres y familiares

MERCADO ACTUAL

- El mercado actual estd compuesto en su mayoria por clientes de la zona de influencia
de la Unidad Educativa.

- Se ofrece un servicio completo en educacién basica de primer aflo a_dégigo afio de
educacion basica,




- Esta proyectado el crecimiento anual hasta culminar con el bachillerato con el fin
brindar una opcién completa como unidad educativa.

- El servicio que se brinda se diferencia notablemente de la competencia por el eje
humanista que se mantiene y la aplicacidon de nuevas estrategias pedagogicas y de
evaluacidn, asi como el aprender haciendo a través de las visitas y actividades que se
realizan.

- Debido a la calidad del servicio que se ofrece se espera un crecimiento constante en el
niimerc de estudiantes.

ENTORNO ECONOMICO

INDICADORES DE LIQUIDEZ

Razon Circulante

Activo circulante / Pasivo circulante = 1.69

Este indice nos muestra que la empresa dispone de recursos para cubrir sus compromisos de
corto plazo, esto indica un buen nivel de solvencia en el corto plazo.

Capital de Trabajo
Activo circulante — Pasivo circulante = 3521.42

El activo circulante se encuentra medianamente financiado por medio de deudas a corto
plazo. La empresa se maneja con una politica de financiamiento conservadora.

Nivel de liquidez
Activo Circulante / Activo Total = 0.2959

Con este indice se puede observar que el activo se compone en su mayor parte por el activo
fijo, lo cual nos muestra una estructura adecuada ya que se trata de una empresa de
servicios.

INDICADORES DE OPERACION

Periodo medio de cobro

(Cuentas por cobrar/Ventas) *360 = 0.84 dias

Podemos cobservar gue las cuentas por cobrar rotan rapidamente, de tal manera que se ha
realizado un buen trabajo en la gestion de cobros de la cartera.

RENTABILIDAD
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Rentabilidad del negocio
Utilidad neta/ total activo = 0.0804 = 8.04% =
Inflacién al 31 de diciembre de 2007 = 3.32% o
Fl indice de 8.04% nos muestra que el negocio nos da una utilidad: suﬁc1ex&e ac
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Rentabilidad sobre el patrimonio

Utilidad neta/ Patrimonio = 0.1308 =13.08%

Inflacién + Prima de riesgo (tasa interés anual deposito plazo fijo) = 3.32% + 8% = 11.32%
Se puede observar que los socios han obtenido una rentabilidad razonable sobre el negocio
tomando en consideracion que su costo de oportunidad pudo ser el optar por depdsitos a
plazo fijo, es decir que el negocio esta cumpliendo con las expectativas de sus socios.

ENDEUDAMIENTO

Endeudamiento Total

Pasivo total / Activo total = 0.3047

Fl activo de 1a empresa esta financiado en su mayoria por el patrimonio, correspondiéndole
el 30.47% al Pasivo Total. A nivel de riesgo, el mayor nivel de riesgo lo llevan los socios
del negocio.

Endeudamiento a Corto Plazo

Pasivo circulante / Activo circulante = 0.5903

El pasivo a corto plazo no estd financiando completamente el activo circulante, es decir que
las deudas a corto plazo son menores que el active circulante, esto implica que la diferencia
del activo circulante se esta financiando por medio del patrimonio.

Estos indicadores determinan una entidad econdmicamente estable y solida, que garantiza
a sus socios la existencia y crecimiento continuo de la empresa.

Atentamente,

(i

Sra. Gladys Catalina Pefia
GERENTE
PROINT EDUBOS CIA. LTDA.




