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Cuenca, 08 de abril de 2014

5eñores
]UNTA GENERAL DE SOCIOS DE
OEALER AUTO Y SHOPPING AUQUILLA Y ASOCIADOS CIA. LTOA.
Ciudad.

De miconsiderac¡ófl:

cumpl¡endo coñ mi obliqacióñ estatutar¡a, como Gerente y
RepTesentante Lega| de DEALER AUTO Y SHOPPING AUQUILLA Y
aSOCIADOS CIA.LTDA. Prese¡to a su cons¡deración el informe
de labores correspond¡ente al ejerc¡c¡o económico comprendido
entre el 01 enero y el 31 de d¡c¡embre delaño 2013.

Al concluir este año debo citar que la Empresa inició sus
actividades comerciajes eJ 30 de noviembre de 2006, ha
t¡abajado busc¿ndo nuevos proveedores, asi como
¡ncrementando el número de clientes, manteniéndose en el
mercado con la línea de comercialización de accesorios para
vehículos y posteriormente ¡ngresando al mercado con Ia línea
de ropa y calzado.

Para el año 2013 corno se puede aprec¡ar en los Estados
Financ¡eros entregados por contabil¡dad, se ha obtenido una
utilidad antes de la parti€ipación trabajadores de US $ 6013.26
detallado de la s¡gu¡ente manera:

co cEpfo BALANCES 2012 BALAT{CES 2OI3
471.775.13 463,556,11
243.855.42 261.903,02

Utilidad Bruta en Ventas 187.919.91 201.653,09
Gastos Operacionales
Gastos de Administ áción 43.4s7.12 138,576,63

a7.127,AA 48.286,00
17344.34 20.a48,20

8.05 72.O71,O0



utilidad antes de la
participácrón tlab¿ jadores

601,3.26-441_34

Como se puede aprec¡ar en la ¡nfoínac¡ón p¡esentada, se
obtienen resultados favorables, pese a esto, podriamos ¡ndicar
que el monto de ventas comparado con el año anterior ha
decrecido, los gastos no han disminuido signif¡cativamente y qLre

la venta de, act¡vo fúo que se reallzó en el año 2013 contribuyo
para obteñer la util¡dad del per¡odo. Además la ¡nversión en la
ampl¡ac¡ón de la nueva tienda e inqreso al mercado en la linea de
ropa de hombres disrninuyó la liqúidez de la empresa.

Como parte de la estrategja de crecimlento para el siguiente año
hay la posib¡lidad de ¡mplementar un nuevo loca¡ en uno de los
centros comerclales más prest¡giosos de lá c¡udad, de esta forma
nos proye€tamos ur aumento significativo en ventas, e
incrementar nuestro portafolio de productos que nos lleve a un
mercado más amplio de cfientes.

Además contamos con el respa¡do de nuestro local de accesorios
de vehículos, que ha sido nuestro apoyo para pod€r in¡ciar y

crecer en el negocio de la línea de ropa, la proyecc¡ón para el
2014 es la de recuperar el mercado y poder capitalizarnos
nuevamenter vemos mucho futuro en el crecimiento del mismo,
ya que el mercado automotr¡z es uño de los más fuertes del
Pais.

Re¡tero mi reconocimiento y qrat¡tud a todo el personal qLre

labora en la Empresa, y espero pañ el año 2Ol4¡ ap,icando las
est¡ateglas de ventas programadas, §atisfacer las necesidades de

Sr. Luis
GER

uqu¡lla c.


