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INFORME DEL GERENTE DE SOLUCIONES CONSTRUCTIVAS
SOLCON CIA. LTDA.
EJERCICIO ECONOMICO 2008

Cuenca, 25 de marzo de 2009

Sefiores
SOCIOS DE SOLCON CIA.LTDA.
Ciudad .-

Reciban un cordial saludo.
Sefiores socios.

A fin de dar cumplimiento a las disposiciones dadas por la Superintendencia de Compafias y al
interes vuestro, yo, Ing. Manolo Pérez Andrade en mi calidad de Gerente General de Soluciones
Constructivas SOLCON CIA. LTDA., tengo a bien informarles mi satisfaccion por haber logrado
superar el nivel de ventas del afio anterior considerando que en algunos meses las ventas
decrecieron por retrazo a la llegada de una importacion y sobre fodo también a la recesion
gconomica y bancaria que tiene la construccion debido a la politica gjercida por el Gobierno
actual que ha hecho gue muchos constructores paralicen sus obras teniendo que exigimos
centra la competencia en un mercado mas reducido.

Las ventas en la sucursal de la Ciudad de Quito aunque no Hegamos a recuperar las perdidas
dadas en el afio 2007, cuento al menos con [a satisfaccion de que las utilidades percibidas en
ese lugar cubren un poco mas alla de los gastos que ocasionan realizar las mismas. Las
perspectivas son mejorar este indice de crecimiento de ventas en Quito, pues considero alla un
futuro fuerte y seguro para nuestro producto.

Para lo que corresponde a la politica de colocacion y posicionamiento de la marca de nuestro
producto en el mercado ecuatoriano, este afio 2008 no hemos participado en ferias y similares
considerando que ya lo hemos realizado ¢l afio 2007, por lo que mas bien optamos por realizar
descuentos preferenciales a todo tipo de clientes. Esta politica de venta a tenido un
satisfacterio resultado que se observa en la declaracion del impuesto a la renta hecha al final del
periodo 2008 que hasta el afio anterior se adjuntaba con los estados de situacion financiera y el
estado de perdidas y ganancias, en efta se ve que a pesar de reducir utilidades hemos logrado
incrementar el namero de clientes que a futurp continuando con este ingice de crecimiento en

clientes sin duda alcanzaremos y superaremos las utilidades anteriores y lo que es mas, con un

mercado en franco expansicnismo y verdade igionamigptg del producto.
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De acuerdo a la contabilidad llevada y ya revisada, ustedes veran que las ventas en el 2008
alcanzaron un total de US$ 302.374,26 que con respecto al 2007 han incrementado en
aproximadamente $ 29.000,00 , si embargo la utilidad liquida es inferior.  De alguna manera se
ha compensado a la baja de utilidad con el reforzamiento de nimerc de clientes que a futuro
serd ol sosién de la rentabilicad de la empresa, explicacion colaborada en cerfeza por la
Ingeniera Nelly Castafieda.

Cabe indicar la venta de una camioneta Ford 350 que formaba parte dei activo fijo de la empresa
a razén de que al ser un carmo de alto consumo de gasolina, resultaba un gasto elevado a tal
punto que det rubro de combustibles que figura en la declaracion del impuesto a la renta en USS.
3.923,19 ésle vehiculo absorbe el 65% de ese valor, con o cual se justifica su salida.
También comunico la adquisicion de un vehiculo para gerencia marca Hyundai modelo Santa fe,
activo adquirido por realizar protocolc de presentacién y solvencia a clientes de alta
constructividad.

Para el afio 2009 voy a mantener la politica de descuento en ventas a nivel de pais, trataré en lo

posible de anclar nuevas estrategias con los gremios de gasfiteros y como punto principal sera el
buscar representantes de comercializacion y/o distribucion en todas las provincias.

Finalmente aprovecho y doy lectura al informe del Comisario del ejercicio econdmico 2008 segun
texto extendido por la Ing. Alexandra Padilla en quien recae el cargo.

Con esto doy por concluido mi informe esperado.

]
gmmreézez Andrade
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