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I'V. Balance al 31 de Diciembre de 2009

Gestion de Activos
El detalle de las cuentas del Balance General refleja la participacién de los recursos y la materialidad de
los mismos, los grupos ponderantés son el activo corriente y el patrimonio; el activo corriente estd
representado por mas del 72% y el patrimonio por mas del 65%, los pasives corrientes al 31 de diciembre
de 2009 son el 34,37% de los activos totales, ¢l indice de liquidez es del 2,84% que es levemente inferior
al del periodo 2008 en 0,85 ya que para este perfodo fue del 3.69.

En el activo corriente los subgrupos con mayor representacion son el Exigible que tiene el 35.43% y
Realizable que participa del 41%, los rubros que le siguen son Pagos Anticipados con un 21%, qu
genera en una mayor participacion por las cuentas de impuestos.

Dentro de la cuenta de Exigible el rubro con mayor participacion es otras cuentas por cobrar que tiene yna
participacién del 67,69%, el 31,27% est4 asignado a clientes.

Los inventarios con mayor impacto dentro del rubro de realizable son los inventarios de materia prifna
fundicion e inventarios en proceso y chatarra para la venta, los primeros participan con el 44,05% en tanto
que los segundos tienen una participacion del 22,47% y el tercero del 16,01%. |

Los rubros de exigible y realizable tienen una participacion del 62,15%, o que convierte a estas cuengs

el
se

en puntos criticos de control y monitoreo continuo.

Gestion de Pasivos

El pasivo representa el 34% de las obligaciones que mantiene la empresa, tiene el 74,6% comprometido
en deuda corriente y el 25,4% en deuda a largo plazo, los valores cargados a largo plazo son
obligaciones con personal por deudas con accionistas o clientes.

Los valores adeudados con mayor peso en el pasivo corriente corresponden a cuentas por pagar|a
proveedores locales por adquisiciones de materias primas y suministros, estos representan el 57% en esfe
grupo. el 14.7% lo constituyen cuentas pendientes por pagos de sueldo, beneficios e impuestos. 1
[} patrimonio participa con el 66%, de este el 46% est4 constituido por capital social y el 21% por aportgs
para futuras capitalizaciones, el 19% lo representan reservas y el 14% la utilidad del ejercicio actual antes
de que se haya liquidado participacion laboral, impuestos y reservas.

La participacién de los resultados del perfodo en los rubros del 2009 es del 7% en el estado de resultado.
la utilidad neta es de $27.845 luego de participaciones € impuestos.

T

V. Clasificacion de Riesgo en Cartera

E) rubro de exigible que representa el 35% de los activos corrientes y tiene una participacion del 68% e
valores por otras cuentas se refleja por valores que han sido facturados a dos clientes principales con lop
cuales por tenerse relacién de cliente, proveedor se efectia cruce de cuentas. Al cierre del ¢jercicio
empresa no ha otorgado a clientes créditos que representen un riesgo ni del uno por ciento e
incobrabilidad.

La provision de cuentas incobrables representa el 2.12% de las cuentas por cobrar lo que determina que el
riesgo existente en cartera se encuentra cubierto en dos veces, por lo que se dispone ademas de u
remanente para cualquier eventualidad.

V1. Plan Presupuesto 2010

Para el 2010 se estima un promedio de ventas por kilo de, que representarian unas ventas anuales
proyectadas de $768.000 que darfan un crecimiento proyectado para el nuevo periodo del 14,53%. Par
cumplir con este objetivo la calidad y la diversificacion de productos son los puntos principales a ser
observados por la gestién administrativa y de ventas. El costo de ventas se proyecta en un 79% para lo
cual el control interno y procesos son la base en la mejora de este rubro, se estima para el nuevo periodoy
un incremento en Gastos Operacionales del 15%, principalmente por los rubros de ventas, financieros v
honorarios profesionales.

Dentro del plan de ventas se encuentra la gestién con la Policia Nacional para la venta de placas de
vehiculos, discos para hornillas de cocina, incremento de participacion en rétulos para sefializacion de

carreteraz.l
L
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La empresa indica que se ha cumplido con todas las disposiciones legales con respecto a la propied
intelectual.

V11I. Anexo: Informacion Resumida
¢ Fundiciones y Laminaciones Australes S.A.:

» Balance General

» Estado de Ganancias y Pérdidas

Atentamente, / C,
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DIEGO E.CHEVERRI C. MBA. CPA. PATRICIA VELEZ
PRESIDENTE GERENTE




