
  

INFORME DE GERENCIA GENERAL 
CORRESPONDIENTE AL AÑO FISCAL 2008 PARA: 

JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS 
CORESOLUTIONS S.A. 

De acuerdo a las normas estatutarias y a lo dispuesto en la Ley de Compañías me 
permito presentar el informe de actividades de la compañía por el ejercicio económico del 

2008: 

ANTECEDENTES: 

La Compañía durante el año 2008, elevó significativamente sus niveles de ventas, esto 
debido principalmente a que la renovación tecnológica de algunas de las más grandes 
instalaciones que atendemos y que se produjeron de manera simultánea durante el año 
2008, este crecimiento en las ventas es por lo tanto excepcional y no se prevé que pueda 

repetirse durante el año 2009, menos aún si consideramos los problemas que ya se 
sienten por la recesión económica del país. 

En cuanto a personal, durante este año se incrementó una persona, dedicada a la línea 

de negocios APPLE y el inicio de su difusión en el mercado local. 

SITUACION ECONOMICA: 

Durante el año 2008 de gestión la empresa alcanzó un volumen excepcional de ventas de 
$1'831.568,28, en cuanto al desglose de los rubros que conforman este nivel de ventas, 
este sigue mostrando que el mayor componente corresponde a las ventas de Hardware y 

Software en un 93%, considerando que en el registro de estas ventas están incluidos los 
servicios que ofrecemos en cuanto a instalación, configuración, capacitación, etc., que 

corresponden aproximadamente a un 10% de este valor, los servicios como un rubro 
independiente se sitúan en un 6% y en otras mercaderías e ingresos lo restante. 

Por su parte los Costos representaron un 74% de esta operación, en tanto que los Gastos 
de Administración, Ventas y Otros gastos representan un 17,1%, por lo tanto el margen 
de rentabilidad antes de participación e impuestos llegó a un 7,48%. 

Este nivel de ventas excepcional conseguido durante el año 2008, provocó mejorar aún 
más el buen nivel económico y de salud financiera de la empresa, lo que permitió 
soportar el incesante crecimiento de los valores considerados “crédito fiscal” que llegó a 

niveles superiores a los US$150.000 dólares al final del año. 

A continuación revisamos los valores obtenidos en los diferentes rubros en el año 2008 y 
los comparamos con los del año 2007: 

2007 2008 % 

VENTAS: 1'338.462,73 1'831.599,54 137% 

COSTO DE VENTAS (-): 1'004.269,99 1'362.373,62 136% 
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GASTOS OPERACIONALES (-):. — 251.228,71 312.779,32 124% 

OTROS INGRESOS: 3.884,39 4.743,40 122% 

UTILIDAD BRUTA: 86.848,41 137.011,50 186% 

UTILIDAD NETA: 57.330,03 102.258,61 178% 

PRINCIPALES INDICES FINANCIEROS: 

RAZONES DE LIQUIDEZ 

Indice Solvencia (Activo Corriente/Pasivo corriente) 1,50 

RAZONES DE SOLVENCIA 

Indice Endeudamiento (Pasivo Total/Activo Total) 0,66 
Indice Pasivo y Capital (Pasivo Total/Patrimonio) 1,90 
Indice Activo Fijo y Patrimonio (Activo Fijo Neto/Patrimonio) 0,02 

RAZONES DE RENTABILIDAD 
Rentabilidad del Patrimonio (Utilidad Neta/Patrimonio) 0,36 
Rentabilidad de los Activos (Utilidad Neta/Activo Total) 0,12 
Rentabilidad sobre Ventas Netas (Utilidad Neta/Ventas Netas) 0,06 

INDICE ESTRUCTURAL 

Indice Estructural (Patrimonio/Activo Total) 0,34 

Mantenemos el mismo fenómeno de los años anteriores en los que los índices financieros 

muestran distorsiones al cierre del ejercicio fiscal, debido a que durante los últimos 
meses del año 2008, se incrementaron en cifras importantes tanto el inventario de la 

compañía como las cuentas por pagar provocados por el ingreso de compras registradas 
los últimos meses del año 2008, a pesar de esta distorsión temporal los índices en 

términos generales siguen señalando una buena posición de la empresa. 

CUMPLIMIENTO DE OBLIGACIONES: 

Se ha dado cumplimiento a las resoluciones de la Junta General así como a las 

obligaciones de las entidades del Estado. 

Los Balances y Estados Financieros que se adjuntan están a disposición de los Señores 
Accionistas. 

PREVISIONES PARA EL AÑO 2009: 

El ejercicio fiscal 2009 se prevé que sea de menor nivel que el conseguido en el año 
2008, principalmente por la poca factibilidad de repetir los ingresos extraordinarios en 

ventas de la línea IBM por los motivos ya señalados anteriormente. 
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Si a esto sumamos la desaceleración de la economía en nuestro país, el panorama que 
podemos prever es de menores posibilidades de ventas, esta situación deberá 

permitirnos sin embargo tratar de consolidar nuestra presencia con nuevos clientes y 
crecer nuestro nivel de participación en el mercado en la ciudad de Cuenca. 

    : Cuenca, 17 de Marzo del 2009 

GERENTE GENERAL 
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