
INFORME DE GERENCIA GENERAL CORRESPONDIENTE AL AÑO FISCAL 2014 PARA: 

JUNTA GENERAL ORDINARIA DE ACCIONISTAS DE CORESOLUTIONS S.A. 

De acuerdo a las normas estatutarias y a lo dispuesto en la Ley de Compañías me permito presentar 

el informe de actividades de la compañía por el ejercicio económico del año 2014: 

ANTECEDENTES: 

La previsión para el año 2014 eran las de tener una disminución de los ingresos, por dos motivos, 

la disminución de la inversión de las empresas públicas en tecnología y el impacto de la decisión de 

dejar de comercializar productos de menor margen, estos parámetros se cumplieron, sin embardo 

un negocio de tamaño excepcional produjo la compensación de la negatividad de los motivos 

expuestos. 

RESULTADOS: 

La Compañía durante el año 2014, consiguió un crecimiento de sus ventas comparadas con el año 

2013, parte de esta facturación corresponde, igual que en años anteriores, a importantes negocios 

conseguidos a fínales del 2013, contribuyendo a mejorar los niveles financieros de la compañía. 

Durante el año 2014 se mantuvo un importante crecimiento de ventas en las líneas de productos 

CheckPoint y VMware, esto sumado al crecimiento en el nivel de ventas de los productos iBM, 

debido a un negocio de tamaño excepcional, dieron como resultado el crecimiento en ingresos y 

rentabilidad de la compañía. 

En cuanto a personal, se produjo el reemplazo de las personas del área administrativa y del área 

técnica, además se cumplió con el plan de incrementar el personal, incorporando una persona en 

el área técnica y otra para el control de proyectos. 

SITUACION ECONOMICA: 

Durante la gestión correspondiente al año fiscal 2014, la compañía alcanzó un volumen de ventas 

de $5.987.888,81, que representan un crecimiento del 4,46% respecto a las ventas del año 2013, 

en cuanto al desglose de los rubros que conforman este nivel de ventas, se nota el crecimiento en 

los productos IBM, que representan el 70% del total, el crecimiento en las ventas de VMware y 

Checkpoint hace que estos productos representen un 16% del total, el importante componente de 

servicios que involucran este tipo de productos hace que debamos enfocar nuestros esfuerzos en 

este tipo de productos. Estos crecimientos permitieron cubrir totalmente las ventas de los 

productos LENOVO, Impresoras y accesorios que se dejaron de comercializar activamente a partir 

del año 2014. 

La salud financiera de la empresa sigue siendo muy buena y se prevé que la operación del año 2015, 

aun siendo claramente afectada por la disminución de la inversión gubernamental y el impacto en 

el sector privado, se espera obtenga utilidades. Este año 2015 y el próximo 2016 considero serán 

años de transición y depuración para muchas empresas, en especial las de tecnología, por lo que el 

conseguir mantenerse en el mercado es fundamental en estos años. 
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A continuación revisamos los valores obtenidos en los diferentes rubros en el año 2014 y los 

comparamos con los del año 2013: 

Ventas 

Costo de Ventas (-) 

Gastos Operacionales (-) 

Otros Ingresos 

Utilidad Bruta 

Utilidad neta 

Año 2013 

5.731.237,40 

4.182.473,97 

896.803,21 

19.644,01 

671.604,23 

472.347,38 

Año 2014 

5.987.888,81 

4.304.174,95 

970.056,81 

18.442,40 

732.099,45 

487.817,73 

La evolución de los índices financieros es igualmente positiva: 

PRINCIPALES INDICES FINANCIEROS: 

RAZONES DE LIQUIDEZ 

Índice Solvencia (Activo Corriente/Pasivo corriente) 

RAZONES DE SOLVENCIA 

Índice Endeudamiento (Pasivo Total/Activo Total) 

Índice Pasivo y Capital (Pasivo Total/Patrimonio) 
Índice Activo Fijo y Patrimonio (Activo Fijo Neto/Patrimonio) 

RAZONES DE RENTABILIDAD 

Rentabilidad del Patrimonio (Utilidad Neta/Patrimonio) 

Rentabilidad de los Activos (Utilidad Neta/Activo Total) 

Rentabilidad sobre Ventas Netas (Utilidad Neta/Ventas Netas) 

INDICE ESTRUCTURAL 

Índice Estructural (Patrimonio/Activo Total) 

2013 

1,35 

0,71 
2,49 
0,24 

0,67 

0,19 

0,08 

0,28 

4,48% 

2,91% 

8,17% 

-6,12% 

9,01% 

3,28% 

2014 

1,74 

0,57 

1,32 

0,20 

0,54 

0,23 

0,08 

0,43 

Los saludables Índices financieros que se muestran a final del año 2014, muestran una evolución 

favorable en todos sus niveles, algunos de ellos apalancados en el crecimiento de las reservas de la 

compañía y por lo tanto del Patrimonio. 

CUMPLIMIENTO DE OBLIGACIONES: 
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Se ha dado cumplimiento a las resoluciones de la Junta General así como a las obligaciones de las 

entidades del Estado. 

Los Balances y Estados Financieros que se adjuntan están a disposición de los Señores Accionistas. 

PREVISIONES PARA EL AÑO 2015: 

Se esperan dos años difíciles y de transición, por lo que aprovecharemos estos años para mejorar 

el nivel técnico de los empleados de la compañía, la incursión en nuevos modelos de negocios 

basados en servicios y en la consolidación de servicios de consultoría. 

Durante estos años que se esperan sean de transición, emprenderemos la implementación de 

infraestructura y servicios tipo Cloud que inicien el aporte recurrente de ingresos y un nuevo 

posicionamiento de la empresa en el mercado tecnológico. 

El poder mantener la empresa con utilidades es la meta para estos años, se espera que los ingresos 

por servicios vayan creciendo paulatinamente y que se conviertan en rubros recurrentes que 

ofrezcan mayor estabilidad a la compañía. 

Deberemos poner todos nuestros esfuerzos para minimizar el impacto de la incursión de muchas 

empresas en el mercado de Cuenca y continuar siendo líderes en la provisión de servidores e 

infraestructura central de tecnología, con una clara proyección hacia nuevos modelos de negocios 

relacionados con la tecnología. 

Atentamente, 

   g. Juan Carlos Jaramillo Cuenca, 27 de Marzo del 2015 

GERENTE GENERAL 
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