Cuenca, 28 de Marzo del 2013

INFORME DE GERENCIA A LOS SOCIOS DE ISOLLANTA CIA. LTDA.

CORRESPONDIENTE AL ANO 2012

Estimados senores socios:

A continuacion me permito presentar el informe de gerencia para el afio 2012 y en el
cual puedo destacar los siguientes puntos:

a)

b)

Entorno econémico —social.- El gobierno con su inversion estatal ha mantenido
una aceptable estabilidad politica y macroeconémica. Se empieza a notar
también un repunte en la inversion privada. El indice inflacionario bajo al 3.9%.

Grupo San Rafael.- Debo resaltar que continda el crecimiento del grupo
empresarial por el trabajo coordinado de todas las empresas.

En el mes de Diciembre el Ing. Arturo Paredes R., y Felipe Paredes C., visitaron
las instalaciones de Llantas Unidas en Cali Colombia atendiendo una invitacién
de su Gerente General el Sr. Andrés Ricci. El objetivo fue acordar una Alianza
Estratégica para que Nitrollanta se haga cargo de la importacién de todos los
productos que comercializa Llantas Unidas:

- Llantas Nuevas Lima Caucho

- Llantas Radiales RIXTONE y JIN YU
- Tubos Rubbermix

- Aros Rixtone

Luego del anilisis estratégico comercial respectivo se dio un voto de aprobacién
para esta alianza el mismo que se formalizé durante la visita de los ejecutivos de
Llantas Unidas a Cuenca en el mes de Febrero del 2013.

Lo anterior motiva a que estemos reflexionando seriamente sobre la posibilidad
de hacer una fusién entre Nitrollanta y Multineumaticos, es decir que
Multineumiticos serfa absorbido por Nitrollanta Cia. Ltda., a la fecha se estan
haciendo las consultas legales y estratégicas para definir si se concreta este tema.

Certificaciones de Calidad.- ISO 9001:2008.- En este afio la empresa realizé
satisfactoriamente el proceso de Recertificacién de la Norma ISO 9001:2008.
También se certificé con Bureau Veritas bajo la Norma Técnica NTE-INEN
2582:2011.

Adicionalmente la empresa consigui6 el registro # 02-2012 ante el MIPRO.



Estados Financieros.- A continuacién pongo en vuestra consideracion los resultados
y balances correspondientes al ano 2012. En general son mejores que los del ano
2011 y demuestran que nos estamos consolidando como méas competitivos cada vez.

Finalmente reitero mi compromiso inquebrantable de trabajar porque la Vision de
Isollanta: “Liderazgo a través de clientes satisfechos™, se cumpla en el tiempo y en
el espacio.

Ing. Arturo Paredes R.
Gerente General
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