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MANUFACTURAS DEMETALES PRECICSOS CIA LTDA aces
CIUDAD
DEMIS CONSIDERACIONES:

ME DIRIIO A USTEDES PARA HACER LLEGAR MI INFORME DE LABORES
CORRESPONDIENTE AL ARO 2004

COMO SE PUEDE VER EN EL ESTADO DE RESULTADOS, LA EMPRESA SIGUE
TRABAJANDO A PERDIDA. '




A PESAR QUE EN ESTE ARO, LAS VENTAS ALCANZARON UN MONTO DE
OCHENTA Y NUEVE MIL OCHENTA Y UNO37/100 DOLAES, LOCUAL NO ES
ALAGADOR, DEBIDO A QUE EL COSTO DE VENTAS ASCIENDE A OCHENTA
Y OCHO MIL DOSCIENTOS OCHENTA Y CINCO , 33100 DOLARES,
ARROTANDO UNA PERDIDA EN OPERACION DE SETECIENTOS NOVENTA Y
CINCO, 99100 DOLARES, AL CUAL SUMADOS LOS  GASTOS
ADMINISTRATIVOS ALCANZA A UN TOTAL DE SIETE MIL VEINTE Y SEIS,
25100 DOLARES.

EN STOK TENEMOS UN INVENTARIO VALORADO EN CIENTO SETENTA Y
CUATRO MIL OCHOCIENTOS CUATRO, 41/100 DOLARES, Y EN MATERIAS
PRIMAS UN VALOR DE TREINTA Y NUEVE MIL TRESCIENTOS SIETE, 5T'100
DOLARES, SUERIORES AL AftQ 2003

ESTE ALTO INVENTARIO NOS DEMUESTRA NUESTRO INCREMENTO EN LA
PRODUCCION, PERC NO HEMOS LOGRADO SALIR EN SU TOTALIDAD DE
NUESTRO STOK, POR LO DIFICIL QUE ES IR GANANDO ESPACIO PARA
INTRODUCIR NUESTROS PRODUCTOS EN EL MERCADO, DEBIDO A LA
FUERTE COMPETENCIA QUE TENEMOS TANTO DE MERCADERIA NACIONAL
COMO ITALIANA ¥ A LAS FACILIDADES EN CUANTO A CREDITO QUE
NUESTROS COMPETIDORES OFRECEN A SU CLIENTELA Y LA DESLEALTAD
QUEEXISTE EN CUANTO AL COBRO DEIVA, LOCUAL NO LO REALIZAN.

LA GENEROSA AYUDA DEL SR VICENTE CORONEL TAMBIEN ESTE AfO SE
HA HECHO PRESENTE, QUIEN NO§ HA FROPORCIONADO DINERO SIN
INTERESES PARA PODER SEGUIR ADELANTE

ESPERAMOS PARA EL ARO QUE VIENE QUE LA SITUACION CAMBIE Y
NUESTRO MERCADO SE AMPLIE YA QUE SEGUIREMOS TRABATAR EN ELLO,
TRATANDO DE AMPLIAR EL CREDITO A NUESTROS CLIENTES, YA QUE LA
COMPETENCIA TIENE ESE FUNTO COMO VENTAJA DEBIDO AL CAPITAL

DISPONIBLE QUE ELLOS POSEEN.

EL SEROR VICENTE CORONEL SARMIENTO = SE HA OFRECIDO
VOLUNTARIAMENTE A AYUDARNOS CON CAMTAL PARA PODER AMPLIAR




EL CREDITO A NUESTROS CLIENTES, ESTAMOS SEGUROS QUE CON ESA
MEDIDA  NUESTRAS VENTAS AUMENTARAN EN FORMA CONSIDERABLE
EN EL ARO 2005.

SIN MAS POR EL MOMENTO, ES CUANTO PUEDO INFORMAR SOBRE MI
LABOR COMO GERENTE EN EL ARO 2004,
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