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De conformidad con las disposiciones legales y estatuarias nos permitimos someter a su

consideracion el informe correspondiente al afio 2019.

INTRODUCCION:

El 2019 se constituyd en un afio con altas y bajas para la economia ecuatoriana, marcada con
protestas en varios sectores y una reduccion de ingresos continuos debido al bajo costo del barril
de petréleo lo que comprueba que la dependencia de los ingresos por venta de petrdleo sigue

siendo alta para el desarrollo del pais.

Segun datos oficiales, la inflacién cerrd por segunda vez en los Ultimos 20 afios con un -0.07%, siendo
la primera vez en 2017 cuando alcanzé un -0,2%, segun explican que la inflacion anual negativa es
una seial de que la poblacién ecuatoriana esta demandando menos bienes y servicios, por factores
como el incremento del desempleo que cerrd en un 3.8%, (segun cifras oficiales), y el deterioro del
empleo adecuado. Segun reporte del INEC, la inflacién mensual de diciembre también fue negativa
y llegé al -0.01%.

El Banco central del Ecuador estimaba que la economia creceria para el 2019 un 0,2%, pero luego
del paro de octubre, la gerencia del ente adelantd que hubo pérdidas de al menos USD 800 millones,

por lo que el PIB registraria un decrecimiento.



GESTION ADMINISTRATIVA:

En torno a todo éste contexto, la empresa inicié actividades econdmicas en unos meses dificiles
para la economia del Ecuador y lo que resultd para nosotros, en un balance negativo teniendo
practicamente 0 ingresos.

En éstos meses nos centramos a organizarnos como empresa y definir los servicios que prestariamos
a nuestros clientes, realizamos varias campafias publicitarias, enfocdndonos en nuestro cliente ideal
gue son las pequeiias y medianas empresas con necesidades de desarrollo de software con
caracteristicas puntuales para su produccién.

PERSPECTIVAS 2020:

El consumo de tecnologia en Ecuador sigue creciendo afio tras afio, y para nuestra organizacion es
un indicador que nos motiva a seguir con nuestro plan de ofrecer servicios informatico a las
empresas que lo requiera. Por otro lado analizaremos la posibilidad de desarrollar un producto
propio que podamos venderlo como SAAS y generar con esto ingresos recurrente para la empresa.
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