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En el afio 2018 se registré un incremento en ventas de 7.31% con relacian al
afio 2017, cabe mencionar crecimos, pero se entregé mas porcentaje de
descuento a los clientes, para poder mantenernos dentro del mercado.

En Sanofi se reflejd un cambio de crecimiento importante en las ventas, con
esfuerzo de la empresa tuvimos que tener dos Inventarios, institucional y
Normai .

En cuanto a los rebates de los laboratorios; en Sanofi Rx se gand, a
consecuencia de un inventario muy elevado por lo que genera costos en la
empresa, En Sanofi CHC {ambién se gand, en Glaxo en algunos meses se
gand en otros no se llegd a los objetivos planteados, en el segundo trimestre
sélo se gand el 1% del 3% que da el Laboratorio, en Julio y en Diciembre no
se gand en Glaxo OTC .

En Abboit en este afic se ha incrementado considerabiemente las ventas
hechas a Farmasol.

En Bayer Pharma nuevamente se retomd las relaciones comerciales, para
poder vender a Farmacias.

En Bayer OTC por decisidn del laboratorio nos retiran la linea y consideran a un
nuevo distribuidor, perc en Agosto nuevamente retomamos las relaciones
comerciales.

Finalizamos las relaciones con Merck Sharp & Dohme (MSD) en el afio 20186,
por lo que quedd valores comrespondientes a devoluciones por expirados, los
mismos que en este ano fueron recuperados.

En este afio se dieron algunos cambios con respecto a proveedores de
inventarios, se registraron nuevas oportunidades de ventas con el ingreso de
nuevos laboratorios como: Berkana Farma, Servier, James Brown, Kronos, a
final de afio se adquirié la Linea propia de Quifatex.




En este afio no se ha tenido ningln crédito bancario, perc se adqguiric un
préstamo de $35000 a una tasa de interes del 6% anual menor a la tasa banco.

Se hizo la apertura de cuenta en la coperativa Jep, para poder tener mejor
cobertura en cuanto a cobranza y dar un mejor servicio a nuestros vendedores
y clientes.

Se adquirié un nuevo vehiculo para las entregas para cumplir con la normativa
establecida exigida por Arcsa y asi renovamos cada vez el parque automotor
de la empresa.

Se obtuvo la certificacion de buenas practicas de almacenamiento, transporte
y distribucion (BPA).

La empresa renove la pdliza de seguro de medicina prepagada para todos sus
empleados, como es costumbre siempre estamos preocupados del bienestar
de todos, a pesar de los gastos fuertes incurridos en este afio.

Se ha dado un incremento en el personal de la empresa, se contraté agentes
vendedores para atender en la Provincia del Pichincha, incrementado la
cobertura, ventas y asi poder mantenernos en el mercado.

En este afio a pesar de las dificuitades se ha obtenido utilidad en este ejercicio
econdémico, sugierc no sea repartida a sus sSocios porgue se proyecta la
ampliacién y remodelacion de bodega para la recepcidon de mercaderia.

Siempre con la preocupacion de no visualizar cambios en la politica econdémica
que ayude y respalde a las empresas. En el afic 2018 hubo el ofrecimiento dei
gobierno de retirar el anticipo de Impuesto a la Renta, pero no sucedid
afectando directamente a la liquidez y solvencia de la empresa. Cabe recalcar
que el rubro mas alto del anticipo es sobre |las ventas y al ser distribuidor el
ingreso real es el porcentaje que los laboratorios nos conceden, el otro rubro
también es sobre los activos, costos y gastos, en conclusicidn el anticipo que
nos obligan a pagar al ser mayor que el impuesto causado, es totalmente
perjudicial para la compafia y sus socios.

En el afio 2019 esperamos cumplir los cupos de ventas y compras para tener
mayor margen de utilidad, proyectamos un crecimeinto de ventas igual al de
afto anterior.
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