NOTAS ESTADOS FINANCIEROS 2019
SAINCOTEL S.A

SAINCONTEL S.A., ¢s una sociedad Andnima fue constituida el 27 de Noviembre del 2018. Su
domicilio principal estd en l : Provinda: MANABI Cantén: PORTOVIE]O Parroguia: PORTOVIEJO.
La principal actividad de la Compantia es:

o Adividades de telecomunicaciones
o  Revenia de servicios de lelecommunicaciones (suministro de servicios telefonicos y de internel en instalaciones

o Venta alpor menor de equipos de telecomunicaciones: celulares, tubos electronicos, etcélera. incluye partes
y piesas en establecimientos especializados.
o [Veniz al por mayor y menor de venta al por mayor de teléfonos y equipos de comunicacion.

Las actividades econgmicas no se ha levads en su totalidad ya que nos encontramos haciendo estudio de mercado
de nuestra compariia para empezaren nuestras actividades.

En cuanito a los activos corrientes, comprende el efectivo.
En cuanto al patrimonts, estd constituido por el capital suserito que se constituyd la compartia de § 1.000,00.
Incrementando Politicas de Ventas:

@ Mejorando el servicio al chiente: Tratando al chiente con mayor amabilidad, atenderlo con mayor

rapides, brindarle un trato personaligado, el

b.  Promocionando los productos: Ofreciendo a nuestros chientes lus variedades de productos y
tarbién optames por brindar a nuestros clientes servicios adiclonales; por ejemplo, podemos
incluir el servicio de instalacion, el servicio de mantenimiento, podemos olorgaries garantias, etc.

o Aumentar las promociones de ventas: Al aumentar las promociones de ventas incrementamos las
ventas ya que con ellas incentivaros af consumitdor a comprarnos. Por ejemplo, brindando ofertas

especiales.
Estrategigs para alcanzar Jos Ingresos:

O Capadtando a los vendedores: I a fuersa de ventas s la estd capacitando en drea comercial

o  Estudia tu mercado: Observando qué estd haciendo la competendia conm para detectar queé tipo
de productos y servicios son los mds demandados. Visitas a los chentes: Se estd realizando
visitas a los clientes, constando que estén satisfechos con el producto o servicio que adguirieron.

o Estableciends melas de ventas Fstableciendo metas en las ventas a los vendedores. Cada vesy
que cumplan sus metas sus comisiones aumentan. Qfrecendo estos incentivos a los vendedores
se los motiven a vender cada dia mids.

o Capadiande a la fuera de ventas, para que aprendan ticnicas y esirategias de ventas que les
permitan ser mds efectivos enfea¥oportunidad. Aqui podemos encontrar grandes logros sobre

venitas.



