ACTA DE REUNION
Comité o Grupo:
Directorio de ?)zono Derma Solutions Oderma Ltda. ActaNo7
Citada por: Gerencia General Fecha: martes 18 de junio - 2019
Coordinador: Paul Nunez Hora inicio: 18h  Fin: 19h20
Secretario: Lugar: Oficina Mauricio Carrién
PARTICIPANTES

No. Nombre Cargo Teléfono

1 |Roberto Jaramillo Accionista ACS (Gest. Comercial)

2 | Paul Nuifiez Accionista ACS (Gest. Comercial)

3 |Juan Mendoza Accionista — Gestién financiera

4 |Diego Ordonez Accionista — Desarrollo técnico

PUNTOS DE DISCUSION

1 | Redistribucion de acciones ACS

2 | Aportes de los nuevos socios y antes miembros de ACS

3 |Evaluar figura legal del proyecto de jabén intimo

4 | Determinar pendientes de registros sanitarios

5 | Localizacién del laboratorio

6 | Determinar calidad de aceite ozonizado

7 | Productos antiacné

DESARROLLO DE LA REUNION

Punto 1. La empresa ACS deja de ser accionista de la compaiiia, sin embargo, se distribuyen
las participaciones de forma equitativa entre los miembros Paul Nufiez, Mauricio Carrién y
Roberto Jaramillo. La nueva estructura accionaria de la compaifiia queda asi:

-Diego Ordoniez: 45%
-Mateo Morillo: 11%
-Paul Nuiez: 11%
-Roberto Jaramillo: 11%
-Mauricio Carrién: 11%
-Juan Mendoza: 11%

Punto 2. Los antiguos miembros de ACS y ahora socios de manera individual de la compafiia
tendran como aporte laboral la gestion comercial de la compafifa. Cada uno, por aparte, tendra
objetivos de ventas con sus distintos canales y manejando sus clientes segiin corresponda. Para
medir esto, se estableceran objetivos puntuales que permitan identificar el nivel de
cumplimiento de cada socio, incluyendo las dreas de gestion financiera, desarrollo técnico e
investigacion y desarrollo. En otras palabras, cada miembro del directorio tendrd objetivos en
sus respectivas dreas de trabajo. Juan Mendoza elaborard el plan de objetivos de cada uno y
quedardn a discusion en la proxima reunion.

Punto 3. Se mencion6 que, en horas de la tarde del mismo dia, los socios Diego Ordéiiez, Paul
Nufiez y Juan Mendoza, asistieron a una reunién en la empresa Qualipharm, que serd la
empresa encargada de realizar la maquila del producto “Jabon Intimo” para el laboratorio




Saletic. La figura comercial de Oderma en el negocio es la siguiente:

a) El contrato se hard entre la empresa Saletic, como duefo del producto, y Qualipharm,
en calidad de maquilador y asesor.

b) Oderma proveerd algunas materias primas a Saletic, necesarias para la elaboracion del
producto; sobre esto, Oderma generard una rentabilidad equivalente a 40 centavos de
dolar por unidad de producto y la rentabilidad restante del negocio serd partida por
mitades entre el socio Diego Ordofiez y su anterior socio, Pedro Pablo Torres, con el
fin de sanear deudas de la empresa Gelozone.

c) De la rentabilidad generada por Oderma, el 50% sera destinado para abonar a deudas
de la empresa Gelozone, que ahora mismo se encuentra en proceso de liquidacion. Una
vez se cubran los gastos, el 100% de la utilidad de Oderma serd para la compaiia y el
50% que correspondia a Diego Ordoéfiez también ingresard como parte de las utilidades
de Oderma.

d) Juan Mendoza se encargard de estructurar la figura de venta de materias primas de
Oderma a Saletic para garantizar la rentabilidad del negocio.

Punto 4. A la reunién se une Mateo Morillo con un retraso de 35 minutos. Se menciona el
avance del registro sanitario a los cual él argumenta que recibié una dltima subsanacién por
parte del ARCSA y que, a partir de su respuesta al requerimiento, hacen falta 5 dias hébiles
para recibir la orden de pago y dar por finalizado el proceso. En ese momento se puede
comenzar el proceso de abastecimiento, fabricacion y venta de la crema corporal. Mateo
Morillo se compromete a estar pendiente del proceso de aprobacién del registro sanitario
durante la semana

Punto 5. Se sugiere transportar parte del laboratorio a la casa de Mateo Morillo con el
propésito de agilizar el proceso de fabricacion de muestras. Diego Ordéiiez aceptd y quedaron
pendientes para definir la fecha del traslado.

Punto 6. Diego Ordéiiez propone realizar pruebas de acidez y perdxidos a la dltima
produccion de aceite ozonizado para determinar su calidad. Si las pruebas arrojan resultados
positivos, el proceso estaria definido y la empresa estaria lista para producir. De lo contrario, el
proceso debe modificarse.

Punto 7. Se propuso fabricar la linea de los productos antiacné con marca blanca mientras se
tramita el registro sanitario de los mismos. Juan Mendoza valorard lo que hace falta para su
produccion.




CONCLUSIONES

No Tarea Responsable | Plazo Max. Obs.
1 | Definir objetivos por socio Juan Mendoza | 21 de junio
2 | Cambios en documentacién de Oderma Paul Niifiez 30 de junio
3 | Estructura 'de costos de materia prima Juan Mendoza | 21 de junio

entre Saletic y Oderma
4 | Finalizar proceso de registro sanitario Mateo Morillo | 26 de junio
5 |Traslado de laboratorio Mateo Morillo | 26 de junio
6 |Realizar pruebas al aceite ozonizado Diego Ordéiiez | 26 de junio
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