INFORME DE GERENCIA A LA JUNTA GENERAL DE SOCIOS DE ISANLI S.A

Guayaquil, 30 de Junio del 2019

Sefiores:
JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS DE ISANLI S.A
De mis consideraciones:

Me es grato dirigirme a Ustedes, en mi calidad de GERENTE de la empresa ISANLI S.A y
dando cumplimiento con las normas legales, estatutarias y reglamentarias vigentes y a io
dispuesto en el Art, 20,23 y 231 de la ley de Compafifas y a la Resolucién N°® SCVS-DNCDN-
2015-003 emitida por la superintendencia de Compaiiias y Valores publicada en el
Suplemento registro oficial N* 469 de 30 de marzo 2015, para presentar el informe Anual
de actividades de la empresa correspondiente al afio 2018,

INFORME DE ADMINISTRACION Y OPERACION

“A partir de inicios del afio 2000 han disminuido la demanda en las actividades de
intermediario de comercio de productos diversos por el hecho de la nueva tecnologia e
internet. Los productos se venden online directamente al consumidor. Los intermdiarios
crean.un concepto sofisticado para llegar a un mayor nimero mayor de personas. Debido
al programa de distribucion que se tiene planificado, llegando asi a los negocios con
excelentes precios y mayor comodida para los clientes dando un impacto comercial en la
sociedad Ecuatoriana.

las actividades de intermediario de comercio de productos diversos tienen una importancia
fundamental en el mundo actual ayudando a mas negocios tener mas accesibilidad a los
productos con buenos precios y entregas a domicilio. El gobierno actuaimente apoya al
comerciante a comercial sus productos sean como intermediarios o distribuiddores, esto
'agiliza al movimiento econdmico del mercado.

ISANLI S.A. Es una empresa ecuatoriana que estd en el negocio de intermediario de
comercio de productos diversos, satisface las necesidades a nivel de satisfaccion del cliente,
luego de analizar y evaluar el negocio intermediario de comercio de productos diversos,
decidid abrir el mercado y expandir el negocio para lo cual ha brindado los mejores
beneficios a sus clientes dentro de una sana politica de negocios, brindado el mejor servicio.




CUMPLIMIENTO DE OBJETIVOS

Frente al compromiso de cumplir con las acciones emprendidas, durante el periodo 2018
hay eventos que son dignos de mencionar:

El aflo 2018 significd para nuestra empresa y para el equipo de direccién tener una buena
coordinacion y rendimiento por parte del equipo de trabajo a pesar de esto, represento
iniciar una etapa que requirid poner en practica estrategias intermediarias que nos
permitieron hacer conocer en el mercado.

Nuestra tarea se ha ido desarrollando en el transcurso del afio de hacernos conocer como
una empresa intermediaria, esto ayudo a vender en diciembre una muestra de nuestro
producto y a lograr armar una lista de posibles clientes potenciales para el proximo afio,
Esto ha sido posible con el cumplimiento de actividades enmarcadas en un criterio de
desarrollo sostenible.

ASPECTOS IMPORTANTES DE LA COMPANIA

En el segundo trimestre gestionamos y realizamos un estudioc de mercado y empezamos a
realizar afiches y trpticos promocionaod los productos.

En los meses se ha ido cumpliendo las normas tributarias y se avanzado con adquirir los
permisos correspondientes municipales.

En el ulfimo trimestre logramos tener una lista de personas interesadas, como posibles
clientes, Esto ayuda a incentivar mayor a nuestros ayudantes para empezar a compras los
productos y seguir dando muestras a posibles clientes, aungue no se llego a concretar una
gran venta en este periodo podemos estar tranquilos para el sigulente, ya que tenemos
previstas realizar nuestras primeras ventas.

A finales del mes de diciembre también se hizo una pequefia sesién de fotos para una
publicidad digital de los productos y asi llegar a un mayor numero de personas. En este caso
todos los gastos los asumieron los socios.

SITUACION FINANCIERA Y RESULTADOS OBTENIDOS DE LA COMPARNIA

La informacion consignada en el presente informe refleja la situacion financiera de la
empresa ISANLI S.A

Al 31 de diciembre del 2018, y el resultado de las operaciones comprendidas entre el 1 de
enero al 31 de diciembre del 2018, incluye el estado de resultados, E! estado de situacién,
asi como los respectivos anexos que forman parte integral‘de los Estados Financieros, los




cuales han sido elaborados de acuerdo a los principios de contabilidad Generalmente
Aceptados y utilizando como herramienta el Sistema Financiero Contable implementado en
la empresa.

En el presente informe de los resultados econdmicos de ISANLI 5.A se puede observar que
los resultados son satisfactorios como primer Inicio de afio.

A pesar del primer afio de inicio de la empresa esta a logrado mantenerse y a realizado
estudios de mercado y a podia posicionarse en ciertos sectores del centro y algunas
provincias que se ha podido darse a conocer.

Los Movimientos Econdmicos que han determinado |a Situacién Financiera de la Compaiiia
durante 2018 se detallan en el balance de Situaci6n y Estado de Resultados que se adjudican
al informe, cabe sefialar que los anexos y detalle de los mismos reposan en el archivo de la
compafifa con los documentos soportes que sustentan la informacién presentada.

RECOMENDACIONES A LA JUNTA GENERAL DE SOCIOS

ISANLI 5.A enfoco durante el afo 2018 sus esfuerzos en la publicidad, en buscar clientes en
almacenes en reuniones y sobre todo a travez de redes sociales. Al inicio brindado un
servicio de calidad a la altura de nuestras perspectivas.

Nuestra gestion no solo esté destinada a la venta de diversos productos sino entregar un
excelente servicio y que el producto le llegue a la comodidad de su local o vivienda.

Teniendo como propdsito estas motivaciones considero necesario realizar las siguientes
recomendaciones:

Mantener un manejo eficiente de la informacién sobre pedidos, entregas y requerimientos
del cliente para brindarle un servicio de calidad a un mejor precio.

Capacitar al personal de la empresa en todas sus reas, de forma que podamos garantizar
un servicio dentro de los estandares de calidad hacia nuestros clientes.

Continuar con la busquedad de mas personas que puedan ser futuros clientes.

Implementar politicas de marketing digital enfocadas hacia la consecucion de nuestro
objetivo, incrementar nuestra lista de clientes y ofrecer soluciones practicas y confiables
para quienes nos eligen.

Con la satisfaccion del trabajo cumplido y la plena conviccién de que el camino recorrido es
solo &l inicio de grandes retos, pongo en su consideracién el informe de Actividades de la
compaiia.

Agradezco el apoyo, la colaboracién permanente y el trabajo en equipo de todos quienes
conforman la empresa, puesto que gracias a ese esfuerzo invalorable hemos culminado




esta etapa, y con el firme propdsito de continuar en la biisqueda de un crecimiento
sostenible que asegure nuestra permanencia dentro de una economia globalizada.

Sr




