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INFORME DE GERENCIA GENERAL PERIODO FISCAL 2018

Con la Ainalidag de dar cumplimiento a le astablecido tanto en ka Ley de Compaiiias, presento 3
consideracién de los sefiores socics &l Informe de esta gerencia en lo que s¢ refiere al periodo
fiscal 2018,

Los puntos a tratar en el presente informe se refieran a las actividades que Iz Compaiia
desarrolid, en cuanto @ las obligacones tributarias, estructura organizacional propuesta,
proyecciones de vantas y proyectos en ejecuclon, y como punto final las recomendaciones gue
esta gerencia dirige a 13 Junta General de Socios,

L Informacién financiera 2 ser presentada en 1a Superintendencia de Compadias, ton fa
documentacién reguirente y completa al respecto de:
a. Salance General / Estado de Situacion Financiera 2018
b. Informe econdmico de los proyecios realizados por la compafiia NGEOS
Geospatial NeoSolutions,
¢. Aprobacién de la Junta Genaral de Socios sobre el informa econdmico
carrespondients al periodo fiscal 2018,

7. Documentacion Presentada.- Con respectoa las obligaciones tributarias de 1a Compafila
NGEOS GEOESPATIAL NEO SOLUTIONS, se ha cumplido de acuerdo 3 la normativa legal
vigente con las obligaciones anterlormente sefialadas:

« Declaracién de Impuesto a la Renta sociedades: 2018

o Declaraclon mensual de IVA- 2018

Declaracién de retenciones en 1a fuente- diclembre 2018

» Anexo relacion de dependencia.

Pago de Patente Municipal 2018, por pager.

3. Proyectos Desarrollados durante el petfodo fiscal 2018, entregados a satisfaccidn,

a, Proyecto 1: Replanteo ¥ Anélisis Geospacial /
| Cliente; persona natural.
Ii. Fecha de Inicio: Marzo 2018
fil. Fecha de entrega: Abril 2018




Iv. Estado: cancelado

b,

<

Proyecto 2: Levantamiento de informacion a traves de encuestas sobre cultura
organizacional y liderazgo
I Cliente: persona natural,
Il. Fecha de inicio: Septiembre 2018
fii. Fecha de entrega: Noviembre 2018
w. Estado: cancelado
v. Proyeccion: Proyectos futuros

Proyecto 3: Capacitacién especializada en Sistemas de informacién Geografica
Mddulo Basico (ArcGis 20.3), - 70 horas.
|, Cliente: Facultad de Arquitectura de Ia Universidad Central del Ecuador,
ii. Fecha deinicio: Octubre 2018
ill, Facha de entrega: Noviembre 2018
lv. Estado: cancelado
v, Proyeccion: proyectos en negocacion,

4, Proyectos propuestos, presentados durante el periodo 2018,
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Correcs del Ecuador: Catastroy aretaje de ganado,
PKS: Levantamiento de informacion catastral, mejora de procesos y servicios.
GAD de Panzalzo: Planificacion Estratégica y Procesos.

Casa de ia Cultura — Nucleo de Pichinche: Consultoris Politica,

Clientes persona natural varios: Médulos de Facturacion Electrénica.

Cliente Monica Piguave: Constitucion de Compadla, Procesos y Coll Center.
Cooperativa de Tawi: Implementacion de plataforma tecnoiogica y GPS.
Cooperativa 29 de Octubre: Sistama Integrado de Planificacién y ERP.

Empresa Techologica: Sistema Integrado de Planificacidn v ERP,

ESPE: Sistema Integrado de Planificacidn y ERP. .

Cliente pueblo montubio del Ecuador: Catastro e implementacion de
fumigacion.
Levantamiento de clientes y requerimientos en seguridad eleblrdg
Pedernales,
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m, Floricola Ing. Oviedo: Prototipo para !a construccion de un sistema de
fumigacién para una floricola.

n. Mauricio Manosalvas: Proyectos varios (calera, mineria, planificacién
estratégica, apeyo tecnolégico).

0. Banco Amazonas: Propuesta de sistemas tecnologicos y camaras de seguridad,

p. Facultad de Arquitectura de la Universidad Central del Ecuador: Unificacion de
Predios de la FAU.

Los proyectos indicados, han creado una cartera de clientes para |z compafia,
constituyéndose asi por la particularided de cada uno de ellos en diferentes campos de
accion, los mismos que requieren dar un seguimiento continuo para concretar posibles
negociaclones y suscripcion de contratos, con |a finalidad de eflanzar la estructura de la
Compafila y realizar proyectos que le permitan generar de manera consecutiva ingreses
y mejoras para lz misma.

Alianzas Estratégicas

Para poder Incrementar |a oportunidad y operatividad de la ¢jecucién de proyectos, se
realizaron las sigwentes alianzas estratégicas con |a aprobacion de la mayoria de los
socios:

a. Turbo Teltic— Representacidn para proyectos macro @ nival nacional,
b, Jukmani - Servicio de Instalacion de Cdmaras de Seguridad Electronica,
¢. Bussiness y Solutions - Juan Felipe Vésquez

Resultados de Gerencia

Los resultados obtenidos por parte de la Gerenciz en este ejercicio, se encuentran
apropiadamente detallados de acuerdo a los proyectes desarroliodos en las diversas
dreas tecnoldgicas gue refieren el objeto para el cual fue constituida esta Compa
actividades desarrolladas en dichos proyectas fueron debidamente coord|
socios en las diferentes dreas de competencia de cada proceso,




La particpacidn de e Junta General de Socios en la toma de decisiones para los
diferentes proyectos, fue una de las principales acciones de coordinacion para que se

|leve a cabo cada uno de los mismos.

7. Recomendaciones de Gerencla para la Junta General de Accionistas

* Reallzar un segulmiente adecuado de la Cartera de Clientes levantada en los
diferentes procesos y proyectos, con |z finalidad de dar continuldad y concretar
posibles negociaciones a futuro,

* Coordinar da manera parmanente con tada uno de los socios |a comunicacidn
Interna, definlendo el drea de competencias y fa participacion activa en &l
proyacto a desarrollarse.

« Continuar con los procesos administrativos internos referentes 3 la compadia.

e  Manptener un seguimiento continuo al desarroilo y cumplimiento de o
normativa iegal.

Finalmente Informar que esta Gerencia General ha dado cumpiimiento a las disposiciones
-emanadas en 1a Ley para el debido desarrollo de la Compafiia a3 mi cargo.

Quito, 5 de marzo de 2019

Atentamente,

GERENTE GENERAL NGEOS
GEOSPATIAL NEOSOLUTIONS




