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A los sefiores Socios de Frutos y Gaseosa del Austro Compaiiia Llniﬁada es de"ml”
obligacién el cumplir con los mand-ttos establecidos en los Estatutos"’yalamlsey de
Compaiiias el de presentar e informar Ia gestién realizada como Gerente durante
el ejercicio economico 2006 como es de vuestro conocimiento la empresa presenta
una situacién desfavorable pues no se ha cumplide con las expectativas que nos
propusimos al comienzo del afio pues ciertos imprevistos que no se consideraron
oportunamente adem:s de Ia escasez de preforma para la produccion de envases
en las diferentes medidas necesarias para nuestra produccion por parte de los
proveedores como son Amcor y Agricominsa nos afecto en el proceso productivo
por cuanto no pudimos cumplir con la meta de propuesta en el volumen de
produceibn y ventas lo que ocasiono que Ja empresa no tenga los recursos
financieros suficientes para poder adquirir a otros productores consecuencia de
esto es que a veces la planta se ha visto obligada a paralizar la produceidén por2 y 3
dias lo que ha ocasionado resultados negativos por cuanto no se pudo ¢cumplir con
los pedidos de los clientes oportunamente, que a su vez ocasiono el separarse de
nosotros por esta razén es que se a tenido que ir embodegando Ia produccion y en
otros casos se ha temido que dejar en proceso la produccion por cuanto ya no
existe la demanda del producte posiblemente por que nuestros cliente buscaron
otros proveedores lo que ha ocasionado que nuestras ventas disminuyan
diametralmente con las debidas consecuencias de perdidas.

No podemos entrar en una disputa del mercado con la competencia por cuanto
esta se frata de transnacionales gue tienen una campaiia agresiva de poblicidad y
promociones para los clientes es ¢l marketing actual.

La compafiia no cuenta con los recursos financieros suficientes para poder invertir
en el drea de publicidad, promociones y regalos para poder captar un porcentaje
mas del mercado, para incrementar nuestro volumen de ventas ¥ poder abaratar
los costos de produccion.

Debemos realizar un presupuesto de ventas y consecuentemente de produccion
para poder realizar una programacion de produccion de botellas que deberia ser
de¢ acnerdo a Ia produccidn presvpucstada de colas, ventajosamente wna vez
solucionado el problema del transformador de energia eléetrica ahora podemos
trabajar simultineamente las dos plantas Ia de cola y las sopladoras de boteflas lo
{inico que se debe tomar en cuenta es el de no desabastecer de preformas para el
funcionamiento continuo de las magninas

Pongo a vuestra consideracion ¢l presente informe para que ustedes sefiores socios
avalicen mi gestién realizada al frente de Ia funcién para la cual fui elegido.
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