
INFORME DEL GERENTE GENERAL DE COMERCIALIZADORA DE SOFTWARE SIUCONWAY 
'YALILA MADRID E JOSÉ LUIS CONSTANTE CL... POR EL EJERCICIO ECONÓMICO 2018 

En cumplimiento con las doposicones legales y estatutarias pertinentes, presento a 
comuderación de la Junta General de Socios presente informe de actividades y lasores que se han 
realzado duramo el ejercicio económico 2018. 

11. CUMPUMIENTO DE OBJETIVOS: 

El objetivo principal de la organización durante el ejercito económico 2018 fue el de armar el 
plan de arranque de posicionamiento de la marca, establecer lo piatalorma y el proceso de 
trabajo para ul funcionamiento de los servicios estipulados, inciar e! proceso de reditameento 
de proveedores, hacer el lanzamiento de la marca y sus servicios en redes sociales, crear los 
rates de pagos y comolkdación fienciera y generar nuestros prmeros cientes. Én mste 
sentido. podemen conslatar que los objetivos se han aicanrado. 

2). CUMPUMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DE LA JUNTA GENERAL: 

Las disposiciones de la Jurta General fueron cabalmente cumplas, tomando en cuenta que el 
¡vicio de la gestión de ventas dedicada comenzó en octubre 2018 con una activación de 
poreserxia en mercado que la sido jenta, vendo un servicio imovador el que se está vireciendo. 
De igual manera, hemos recalcado el cumplimiento de todas les dnpowciones legales y 
tributarias vgemtes. 

3. INFORMACIÓN SONAE HECHOS EXTRADROMAROS: 

La empresa no tuvo ningún hecho extraoribnano. Todos les hechos suscitados han surgido por 
da operaciós alural de la compaÑo. 

4) ANÁLISIS DE (A SITUACIÓN FINANCIERA Y LOS RESULTADOS DE LA COMPAÑÍA AL CIERRE 
DEL ERICO 2018. 

A continuación, me permito inci como anexo os estados financieras del 2018. 

5) RECOMENDACIONES ALA JUNTA GENERAL RESPECTO A POLÍTICAS Y ESTRATEGIAS PARA EL 
SIGUIENTE EJERCICIO ECONÓMICO. 

La recomendación de los accionistas está orentada 2 segu el proceso de comecicón de 
“añanzas estratégicas que nos permitan aomertar rápidamente el brazo comercial, tendiendo 
uesiros servicos a altos mercados, prudación y propuealas diferenciadores. ya que al 
momento, contamos con una facturación pora recurrente y debemos seguir trabajando en dos 
frentes: mayor transaccionalidad en negocios de volumen y allanzas con proveedores y sector 
empresanal que nos permita manejar proyectos de valor que impliquen facturación mayor, para 

poder cbtener los resultados fancieras esperados. 

Arentamente, 

Hernández 
Gerente General COMERCIALIZADORA DE SOFTWARE SILICONWAY YALILA MADRID 4 JOSÉ LUNS. 
CONSTANTE CL. 
Quo. 23 de macro de 2019. 

 


