'LAEORATORIOS Gil Cia. Ltda.

DIRECCION: Cosméticos Orquidea, Envases y Articulos Plasticos TELEFONOS:
PARQUE INDUSTRIAL —_— - 593-7-2809 444 / 593-7-2801 092
Octavio Chacén 4-86 R.U.C.: 0190056457001 FAX: 593-7-2804 137
CUENCA - ECUADOR E-mail: labgll@cue.satnet.net P.O. BOX: 01-02-0018

INFORME DE GERENTE GENERAL DE
“LABORATORIOS GIL CIA. LTDA.”

Sefiorez Socios de Laboratorios Gil Cia. Ltda”
De mis consideraciones:

En cumplimiento a las obligaciones que me somete la Ley de Compafiias,
me permmito poner a vuedra consideracion el presente informe de las
labores realizadas en nuestra empresa, durante el ejercicio economico
comprendido entre el primero de enero a diciembre treinta y uno del afio
dosmil nueve.

Vemos que el afioc 2009 s2 comercializé los productos tanto de PVC,
envases plasticos y coaméticos en menor cantidad que el afio antenor,
tentendo como principal obsticulo la competencia.

SITUACION FINANCIERA

Analizando los estados financieros de ese gjercicio econdmico tenemos
una situacion financiera estable, gn embargo podemosnotar que losgastos
tanto de fabricacion, administracion y mano de obra se han elevado.
Tomando en cuenta que los costos crecen dia a dia, hemos mantenido los
precios bajos, para poder ser competitivos.

Tengo que indicar que en este periodo con mucho esfuerzo se logro casi en
=1 totalidad cancelar las utilidades no repartidas de los socios de afios
anteriores, esto se ha logrado bajando los inventarios de materias primasy
productos terminados, que losteniamos demasiado altos.

VENTAS

Las ventas de este ejercicio econdmico fueron menores que el afio anterior,
en viga de que ha crecido la competencia, en especial lo relacionado a los
articulos de PVC.



COSTO DE VENTAS

En vista de que ese afio fue dedicado a la fabricacién y comercializacion
de nuedros productos, asi como también mantenimiento de macuinana y
moldes se mantuvo un mismo exjuema en la adcuisicion de msumos, con
fa diferencia que los costos de los productos s2 aumentaban dia a dia. El
tubro de Gastos de Fabricacion, Administracion y Ventas se mcrementd,
razon por la cualnos da el costo de ventas diferente.

BAL ANCE DE RESULTADOGS

A pesar de los esfuerzos realizados durante este periodo y comparando
ventas con el afio anterior existe un ligero descenso. Y al miamo tiempo
tenemos un incremento en el costo de ventas, razon por la cual la utilidad
en un poco menor, asi también los gagtos admmistrativos y de produccion
han subido, siendo una razon para que la utilidad empresarial difiera un
poco a la del afio anterior.

En consideracién a lo expuesto con anterioridad solicito a los sefiores
s0cios ge pronuncien sobre y el destino de la utilidad empresanal, y reserva
fegal.

Como manifiesto a pesar de los factores negativos y limitantes para la
empresa que dirijo, el gran apoyo y confianza vuestra, la capacidad de
rabajo de nuestros colaboradores han hecho posible obtener. Los
resultados que hoy someto a vuestra consideracion.

ATENTAMENTE
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