
INFORME DE LA ADMINISTRACIÓN A LA JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS DE LA EMPRESA CONSULTORA 
DE ABASTECIMIENTO CONSULABAST S.A., POR EL EJERCICIO ECONOMICO DEL AÑO 2015 
 

Guayaquil, enero 25 del 2016. 
 

Señores: 
Accionistas de CONSULTORA DE ABASTECIMIENTO CONSULABAST S.A. 
Ciudad. 
 

Cumpliendo con las disposiciones de la Ley de Compañías en mi calidad de Gerente General presento a 

ustedes el Informe de la Gestión realizada por esta Administración durante el ejercicio económico 2015. 

 

1.- COMPORTAMIENTO  DEL ENTORNO POLÍTICO ECONOMICO 

La economía ecuatoriana en el 2015,  presentó un aumento de la inflación de 3,38% al cierre del ejercicio 

económico, cifra razonablemente estable para poder iniciar las operaciones de negocio. 

 

2.- CUMPLIMIENTO DE OBJETIVOS PREVISTOS PARA EL EJERCICIO ECONOMICO DEL 2015 

Aunque la compañía fue constituida el 26 de agosto del 2015, durante el ejercicio que ha concluido, hemos 

podido iniciar las operaciones atendiendo las necesidades de abastecimiento de unos pocos clientes. 

 

3.- CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DE  LA JUNTA GENERAL DE SOCIOS 
 

La Administración ha cumplido a cabalidad todas las disposiciones tomadas por la Junta General de Socios. 

 

4.- HECHOS EXTRAORDINARIOS DURANTE EL 2015 EN EL AMBITO ADMINISTRATIVO, LABORAL Y LEGAL 
 

Al cierre del ejercicio económico del 2015, cumplimos con nuestras obligaciones societarias y tributarias. 

 

5.- ANÁLISIS DE LA SITUACIÓN FINANCIERA Y RESULTADOS ACTUALES. 
 

Durante el ejercicio económico que ha concluido el 31 de diciembre del 2015, obtuvimos ingresos por 

ventas de bienes y servicios de $ 6.926,47 y una utilidad de $ 1.177,74 que dejo a consideración de los 

Accionistas, lo que se refleja en los estados financieros de la misma. 

 

6.- RECOMENDACIONES A LA JUNTA GENERAL RESPECTO DE POLÍTICAS Y ESTRATEGIAS PARA EL 
EJERCICIO ECONOMICO DEL 2016 
 

Para el próximo ejercicio económico, esta Administración recomienda: 

Contratar personal para las diferentes áreas de operación del negocio. 

Preparar las estrategias adecuadas para iniciar negociaciones con potenciales clientes. 

Lograr alianzas estratégicas con proveedores e instituciones financieras que facilite operar con solvencia. 

Establecer una estructura organizacional sólida que nos permita manejar en forma eficiente los recursos de 

la empresa. 

 

Sin más por el momento, quedo agradecida por la oportunidad y confianza brindada a esta Administración. 

 

Atentamente, 

 
Carmen Susana Andrade Muñoz 
Gerente General 


