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Indurama$.A., ha alcanzado los siguientes niveles en sus resultados:

Las ventas crecieron de $ 103”843.000 en el año 2006 a $123”856.000 en
el 2007, representando un aumento del 19,27%

Dentro de las ventas, las exportaciones crecieron de $22”708.000 a
$32”668.000 lo que significa un aumento del 43.9%

Los resultados netos luego de participaciones e impuestos crecieron de
$4”247.531 en el año anterior a $ 6”518.002 lo que significa un aumento
del 53,5% mucho mayor al incremento de las ventas.

El Patrimonio pasó de $ 23”506.611 a $ 29”342.973, cifra muy importante
que representa el crecimiento que ha alcanzado la empresa.

PRINCIPALES AREAS DE ACCION

El directorio tuvo una participación muy activa, lo que permitió un alto
conocimiento de la situación de la empresa, efectuaron un control de
cumplimiento presupuestario y en especial el que recibamosla orientación
de la visión de la empresa desde el interés y enfoque de los accionistas,
ante el cambio del sistema económico planteado por el Gobierno de Rafael
Correa, que inició su mandato en enero del 2007 .

En el Area Financiera:

El área financiera ha tenido una activa participación y se ha logrado una
reducción de inventarios en el monto de $ 7'383.000, mediante el

funcionamiento del comité de inventarios que coordina con las ¿feas de
ventas y compras.
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El nuevo presupuesto para el 2008, incluye cambios radicales en reducción
de capitales de trabajo, gastos y orientación a cada negocio; en función de
la visión, lo que permitirá alivianar a la compañía, situación indispensable
ante el entorno.

En el Area de Sistemas y Organización:

Se ha actualizado el software de JD Edwards, a la versión nueva y se ha
cambiado el servidor principal.
Se efectuó la renovación del sistema de comunicaciones permitiendo el
enlace moderno y técnico de bodegas y regionales de ventas.

Enel Area de Producción:

El mayor aporte se tuvo al lograr el volumen de producción para generar
ventas de 123 millones con las limitaciones físicas del local y de la
maquinaria, en especial con el horno de enlozado, que una vez más, tuvo
adecuaciones incrementales.

En el área de Tesorería y Auditoría:

Han respaldado con su gestión en la ampliación de las operaciones tanto
por volumen por el crecimiento del negocio; como por el importante
crecimiento del mercado de exportación.

El control de crédito tuvo una muy difícil tarea, por la costumbre de los
clientes de solucionar sus limitaciones crediticias dejando vencida las

cuentas del proveedor.

A pesar del cuidado que se puso en la solución con Artefacta ésta conllevó
riesgos que se ha reducido significativamente a esta fecha.



 

En Exportaciones:

Se ha tenido el mayor crecimiento con un 43,9%.

En base a las gestiones efectuadas, está en marcha un programa de
producción para exportar a Chile bajo la importante marca Whirlpool. Esta
empresa, ha comprobado nuestros estándares de calidad en Colombia, con
quienes mantenemosrelaciones desde el año 2000.

Igualmente en base a la buena relación que mantenemos con la provisión a

Centro América se iniciará, las exportaciones a las Islas Inglesas del
Caribe.

Finalmente, procuraremos incrementar la oferta a nuestro cliente de
Venezuela , quien mantiene crecimientos sostenidos.

El margen de exportación ha mejorado y se halla en los niveles
presupuestados.

La marca INDURAMA ha mejorado su posicionamiento en Perú, mediante
la incorporación de refrigeradoras y a través de una gestión muy activa de
exhibición y capacitación a vendedores.

Ventas de Productos Comerciales:

Microondas, hornos tostadores, aire acondicionado y lavadoras, alcanzaron

una venta de $ 6”883.000, estos niveles aún son pequeños pero permitirá
importantes crecimientos, con lo que se diversificará nuestra oferta. Los
contactos y gestiones desplegados cumplirán con darnos el conocimiento
necesario de la apertura global, permitiendo el que INDURAMA se
mantenga competitiva.

En el Mercado Nacional:

Para el 2008 se prevé una desaceleración, procuraremos mantener los
volúmenes efectuados. Especial preocupación mantendremos, con las
restricciones de crédito que sufrirán los distribuidores por la situación
bancaria.



 

En lo Laboral:

Esperamos que las limitaciones que el gobierno pretende dar a los
empleados públicos, también lo extienda al sector privado, para que
cumpliendo con todo lo que la ley exige, más una relación franca y justa,
podamos afrontar el mayorriesgo para la producción nacional que conlleva

la eliminación de la intermediación.

Ante el Panorama económicodel país:

Conlleva mayor pago de impuestos, mayores costos laborales, limitaciones

de crédito bancario, riesgo en la cartera de los clientes. Consideramos que
es nuestra obligación adecuarnos a este entorno, tomar alternativas de
exportación, cuidar de la optimización de los gastos y del capital de trabajo
con un énfasis de mayor austeridad y seguridad.

Balances y distribución de utilidades:

-Se anexan los balances que refleja una evolución favorable respecto al
2006 y el cuadro distributivo de resultados, que sugiere la Administración
y el Directorio a esta Junta General, teniendo la satisfacción de que los
resultados han mantenido su tendencia de crecimiento, según el siguiente
cuadro:

 

VARIACION RESULTADOS Y PATRIMONIO
 

   
 

2005 2006 2007

RESULTADO NETO 3.619.380 4.247.531 6.518.003

% Variación/año ant. 17,4% 53,5%

PATRIMONIO 22.688.794 23.506.611 29.342.973

% Variación/año ant. 3,6% 24,8%   



Agradezco a Dios por su guía y oportunidades con las que nos bendice , y

a todos los que hacemos Indurama por el compromiso y apoyo que damos
para el mejoramiento permanente en el que estamos comprometidos y que
hacen posible estos resultados.

 


