
INTRODUCCION

A finales del año 2008, planificamos recibir el 2009 bajo un entorno complejo de la economia

mundial, esperando una contracción fuerte de la economía ecuatoriana. El primer semestre del

año recibió una parte del impacto esperado, no así el segundo semestre, en donde los actores

económicos recuperaron la confianza en la economía.

Desde la perspectiva de la política interna, el Gobierno ecuatoriano trató de blindarse ante la crisis

mundial, lo que se expresó en una política proteccionista hacia la industria local, sobre todo a

través de salvaguardias y protecciones arancelarias y cambiarias.

El impacto moderadodela crisis mundial, sumado a la política pública, contribuyó a que el sector

de línea blanca presente una tendencia de decrecimiento menorde la esperada.

En los mercados internacionales en donde tenemospresencia,la crisis se expresó más a.nivel de

precios de los productos terminados, fruto en parte por la paridad cambiaria de las monedas

locales de esos países y el dólar. Afortunadamente,los precios de las materias primas en el 2009

tuvieron una tendencia estable.

Bajo el entorno descrito en párrafos anteriores, nuestras ventas en unidades en el Ecuador

decrecieron en -3,6% y en exportacionescrecieron 9,2%

RESULTADOS FINANCIEROS

En dólares, tuvimos ventas totales de 134,9 millones de dólares apenas 0,24% inferior a los 135,2

millones que se vendieron en el 2008.

Nuestra utilidad bruta creció en 6,07% pasando de 32,3 millones de dólares a 34,3 millones.

Pudimos controlar nuestros gastos de ventas y administrativos pasando de 16,1 millones de

dólares en el 2008, a 16,0 millones de dólares en el 2009.

Lo expresado, nos llevó a tener una utilidad antes de impuestos y participación de trabajadores

16,25% superior a la obtenida en el 2008, pasando de 13,9 a 16,2 millones de dólares.

Ello hace que vía impuesto a la renta, aportemos a las arcas fiscales 3,8 millones de dólares, y

para los empleados 2,4 millones de dólares.

Como resultado final, alcanzamos 10,0 millones de dólares de utilidad neta, frente a los 8,9

millones de dólares que se consiguieron en el 2008 (incremento de 12,46%)

Se anexan los balances que reflejan los resultados detallados y se detalla a continuación el cuadro

de reparto de resultados, que sugiere la Administración y el Directorio a esta Junta General.
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CUADRO DE REPARTO DE LOS RESULTADOSDEL AÑO 2009

  

(-) 15% participación de Trabajadores -2.429.826,95

(-) Impuestoa la Renta -3.750.913,85

 

10% RESERVA LEGAL -1.001.810,56

 

Por el lado del Balance General, se evidencia una reducción importante de nuestro capital de

trabajo. Nuestra cartera con distribuidores y clientes pasó de de 21 a 12,9 millones de dólares.

Nuestros inventarios pasaron de 34,9 a 26,0 millones de dólares.

Fruto de esta contracción en nuestro activo corriente, pudimos hacer una importante reducción

de nuestras obligaciones bancarias. La deuda se redujo en más de 14 millones de dólares, pasando

de 20,9 millones en el 2008 a 6,0 millones de dólares en el 2009.

Comoresultado, la generación del flujo de caja operativo fue de 31 millones de dólares de dólares.

El patrimonio neto tuvo un crecimiento del 4,25%, pasando de 37,9 a 39,5 millones de dólares.

PRINCIPALES AREAS DE ACCION

Mercadeo:

Se continuó con el desarrollo de diseño con la presentación de la Línea Cuarzo de refrigeradoras,

con la que hemos mantenido la percepción de buen diseño frente a los grandes esfuerzos y

cambios hechos por la competencia.

Exportaciones:

EL destino de nuestras exportaciones se ha concentrado en el Perú, Colombia, Chile, Venezuela y

Centroamérica, tanto con la marca Indurama y para otras marcas.

Nuestra mayor oferta exportable se concentra en cocinas, siendo el volumen de producción

destinado a la exportación superior al volumen del mercado nacional.



 

Manufactura:

La importante reacción de la demanda en el segundo semestre del año 2009 puso a Manufactura a

optimizar sus procesos y equipos para atender. los requerimientos del mercado. Podemos decir

que el último trimestre del año, utilizamos la plena capacidad de planta y la proyección para el

2010es retadora para incrementar en no menos de 20% nuestra capacidad actual. |

Se hicieron inversiones importantes como el Horno de Enlozado, que a más de mejorar la

productividad y la calidad, fue objeto de reconocimiento de las autoridades ambientales del

Cantón Cuenca.

Recursos Humanos:

La industria de línea blanca en el Ecuador es intensiva en el uso de mano de obra. La temporalidad

de nuestras ventas genera además empleo temporal, tanto en la parte de producción, cuanto en

la parte comercial.

A fines del 2009, el número de colaboradores de InduramaS.A.fue superior a los 1,800

Agradezco a todos los colaboradores de INDURAMAS.A., por el compromiso y apoyo que hace

posible la obtención de los resultados obtenidos.

Atentamente,

ECON JOSELUIS ESPINOZA ABAD
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