
  
Señores Accionistas de 
KALIMA S.A. 

Cumpliendo con las disposiciones de la Ley de Compañías en mi calidad de Gerente General 
pongo a su consideración el Informe de la Gestión realizada por+4 Administración de la EMPRESA 
KALIMA S.A, durante el ejercicio económico del 2.011 
1.- COMPORTAMIENTO DEL ENTORNO POLÍTICO ECONOMICO 

La situación económica que vive el país, bajo el presente régimen a diferencia de años anteriores 
ha sido estable, tanto en lo político como.en lo económico, situación por la cual nuestra gestión 
no se ve mayormente afectada por estos factores, cabe señalar que el periodo 2011 se ha 
desenvuelto de acuerdo a los parámetros planificados con los resultados esperados. 

2.- CUMPLIMIENTO DE OBJETIVOS PREVISTOS PARA EL EJERCICIO ECONOMICO DEL 
2.011 

Durante el ejercicio que ha concluido el 31 de Diciembre del 2.011, la empresa inicio sus 

actividades conforme estaba planificado del mismo modo se cumplió con la meta programada 
para el ejercicio 2011 de no terminar con perdida. 

3.- CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DE LA JUNTA GENERAL 
DE SOCIOS 
Cabe indicar a la junta general de socios, que todas las disposiciones tomadas por este 
organismo, han sido cumplidas a cabalidad por la administración. 

4.- HECHOS EXTRAORDINARIOS DURANTE EL EJERCICIO DEL 2.011 
EN EL AMBITO ADMINISTRATIVO, LABORAL Y LEGAL 
Durante el año 2.011, en lo referente a los aspectos administrativos, laborales y legales, la 

empresa se ha desenvuelto en un ámbito normal. Se ha cumplido con todas las obligaciones 
tanto en el ámbito laboral, administrativo y legal. 

5.- COMPARACIÓN DE LA SITUACIÓN FINANCIERA Y LOS RESULTADOS ANUALES DE LA 
COMPAÑÍA CON LOS DEL EJERCICIO PRECEDENTE 
Durante este ejercicio económico que ha concluido el 31 de diciembre del 2011 no es posible 
comparar con los ejercicios anteriores, ya que el negocio como tal recién empieza en el 2011. 

6.- RECOMENDACIONES A LA JUNTA GENERAL RESPECTO DE POLÍTICAS Y 
ESTRATEGIAS PARA EL EJERCICIO ECONOMICO DEL 2.012 
La administración recomienda planificar estrategias comerciales que ayuden a difundir tos 
servicios de Kalima de tal manera que el volumen de clientes aumente para este año cuidando 
que fos gastos no superen fos ingresos. 

Sin más por el momento, quedo de ustedes agradecida. 
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