
Quito, abril 11 del 2011. 

INFORME DE GERENCIA 

A los señores socios de la compañía ANDINO LEIVA DE COMERCIO S.A. ALCOMERSA 

Dando cumplimiento al mandato estatutario y conforme a lo que dispone la ley de con 

en mi calidad de representante legal pongo a vuestra consideración el siguiente infor 

labores por el ejercicio terminado 2010. 

El sector comercial de las denominadas empresas medianas dentro de lo que significa E ii 
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esquema de contratación publica ha tomado ciertas variables y condiciones que son muy 

diferentes a las de los años anteriores, el marco de acción que el estado ha establecido limita 

las ofertas en lo que se refiere al estilo de negociación , a través de este portal tenemos que 

competir con empresas informales o personas naturales que por su tamaño de organización no 

incurren en los mismos gastos operativos que una empresa como la nuestra si tiene que 

incurrir, esto hace que se convierta en una limitante en el momento de aprobar una oferta ya 

que se corre el riesgo de no generar una equilibrada rentabilidad. Esto ha hecho que tengamos 

que cambiar las estrategias de operación y volcarnos al sector privado ofreciendo mejores 

alternativas de productos lo que eleva el tamaño de nuestras compras, y disponibilidades de 

inventario disminuyendo la liquidez 

Nuestra empresa comienza sus fabores financieras a partir del mes de junio del 2010, esto 

significa que los resultados abajo demostrados corresponden a un periodo aproximado de 

siete meses. 

Resultados 

Los resultados de operación del año 2010 son como siguen: 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

    

  

  

USD 

Ventas 32.253 

costo de ventas 25.389 

utilidad bruta en ventas 6.871 

gastos de operación 4.229 

Utilidad operacional 2.642 

15% para trabajadores 0 

impuesto a la renta 661 

Utilidad neta 1.981 

10% para reserva legal 198.10 

Utilidad a favor de socios 1.782.90       
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* Valor que ponemos a disposición de los socios 

Los planes para el 2011 son el crecer en un 12% promedio para lo cual estamos mejorando 

algunas estrategias comerciales y daremos un mejor aprovechamiento a las herramientas 

gerenciales. 

      
   
      

  

EN
CI
A 

mM
PA
NÑ
ÍA
S 

  

p
E
R
I
N
T
E
N
D
 

C
O
 

Su
 

DE
 

 


