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El afio 2012, hemos ténido resultados moderados. Nos hemos consolidado y

hemos tenido un crecimiento constante.

Los resultados se exponen a continuacion:

1. Ventas:

a) Lafacturacién del afio ascendid a $680.267.99

b) Las ventas del afio por producto se resumen asi:
. I

Producto Monto facturado Porcentaje

Comisiones de Ventas 213.873,71 31.4%

Servicio Técnico 322.652,94 47 .4%

Tarifa de Servicio 63.179.32 9.3%

Servicio de Prepago 11.308.47 1.7%

Otras 69.253,55 10,20%

TOTAL ' 680.267.99 " 100%
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2. Gastos

a) Los gastos administrativos representoron el 35% de los ingresos de
ventas.

b) Los gastos operacionales representan el 64.8 % de los ingresos de
ventas. :

Porcentaje

@ Gastos Administrativos

# Gastos Operacionales

3. Conclusiones

Con satisfaccién Soluciones del Pacifico SOLTVUNIC CIA LTDA., culmina este
aiio, ya que como resultado de ia operacién presenta una dlscreta vtilidad
en beneficio de sus coloborcdores

Cordialmente,

Safai Urangd Oviedo
Gerente General




