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Señores: , 
SUPERINTENDENCIA DE COMPANÑIAS 
Cludad. 

REF.: INFORME DE GERENCIA 
De mis consideraciones: 

Sírvanse encontrar en la presente, el respectivo informe de 
labores de Gerencia del ejercicio económico del 2005, el mismo que a 
continuación detallo, 

1. En el inicio de actividades del 2005, se tomo la decisión de hacer los 
correctivos necesarios para mejorar el rendimiento financiero de la 
empresa, trazando metas muy ambiciosas, tales como: 

El aumento del volumen de las Importaciones, buscando nuevos mercados 
donde obtener ventajas en cuanto a precio y calidad de producto 
Aumentar el número de Vendedores, y así, de esta manera cubrir el mayor 
mercado posible, tratando de cubrir la totalidad del país. 
Se realizaron unas series de Operaciones Financieras, con la finalidad de 
obtener respiro financiero, para cancelar las importaciones de contado, 
abaratando de esta manera un precio preferencial, al exi 
mercado actual.    

    

  

quien nos hizo las observaciones respectivas para darndfu 

nuestras falencias y fortalecer las mismas. 

Se aumento el número de personal administrativo a fin de que 
ellos cubra el espacio necesario, y, no entorpecer las labores 
existen, en ella, es así que ahora contamos con el Departamento 
Importaciones, Control del Personal, Bodeguero, Facturación y despacho, 
este último ha sido algo verdaderamente acertado ya que la fuga de Ítems, 
se ha evitado en un 90%, que es realmente aceptable. 

En lo referente al área de contabilidad, se realizaron las correcciones en 
cuanto al manejo de las depreciaciones, tomando en cuenta el valor inicial



     

  

de los activos con las respectivas fechas de adquisición de los mismos, 
tomando la depreciación en forma lineal para llegar al precio actual, y dejar 
como referencia el precio histórico, el mismo que esta apegado con nuestra 
realidad financiera. 

5. Con el mejoramiento de nuestro flujo, gracias a la variedad de stock, que 
mantenemos en las bodegas, se puedo realizar la adquisición de un 
vehículo, para uso de la Gerencia, esto nos ha ayudado completamente, ya 
que de esta manera hemos ganado representatividad en el mercado, así 
también se logro la compra de un vehículo usado, para el uso de nuestro 
representante de ventas en la Ciudad de Quito, equipándolo con todos lo 
accesorios que importamos, para de esta manera realizar una demostración 
en vivo de lo bien que se ven nuestros artículos y lograr una mejor impacto 
del producto, como es lógico aumento el volumen de ventas. 

6, También trazamos planes de ventas al nivel de marketing publicitario, 
dando apoyo de esta manera a los vendedores, esto último lo enviamos a 

nuestros proveedores en el exterior, a quienes les gusto mucho la idea de 
ver que sus productos sé los esta menejando de una manera muy 
profesional, con personas que conocen del producto, que en todo momento 
es lo que realmente vende, “El conocimiento del Producto”. 

7. Ya en lo referente a los resultados de Cierre del Ejercicio Económico, las 
cifras hablan por sí solas, tanto así, que se ha ordenado realizar una 
provisión de las Reservas Facultativas y Estatutarias de un 30% dal 

excedente del resultado, 

8, Estoy dando por concluido el INFORME GENERAL DE ACTIVIDADES, con 
la satisfacción de haber logrado llegar a la meta de los objetivos, felicito a 
todo el personal que labora Ateca ya que gracias al empeño de 
todos y cada uno de ellos, se llegó al éxito de nuestras metas. 

Sin mas preámbulos me estoy suscribiendo de ustedes, no sin antes dejar 
constancia de mi mayor deseo, que juntos engrandecer la empresa y por ente 
a cuantos de ella depende. 
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