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INFORME DE LA ADMINISTRACION

A la Junta General de Socios de
TRANSOCEANICA CIA. LTDA

En cuomplimiento a lo dispuesto en los estatutos de TRANSOCEANICA CIA, LTDA y conforme a lo
sehialado en el Art. 124 de la ley de Compaitias vigente, tenemos a bien someter 2 su consideracion el

informe de nuestra gestion admimstrativa por €l ejercicio econdmice comprendido entre enero 1 y
dictembre 31 de 2001

No obstante la situacien economica del  Ecuador en el afio 2001 afectada por una gran inflacion la
Compailia pude mantener sus servicios con relativa normalidad.

TRANSOCEANICA CIA. LTDA. logrd los objetivos que se propuso para el ejercicio econdmico de
2001, fueron posibles por cuanto la administracion procedio con diligencia a cumplir y hacer cumphr
fas metas propuestas. La admiaistracton cumplio con [as disposiciones de la Junta General de Socios.
La Compafiia realizd dos aumentos de capital y hoy su capital soctal es de USD 2°300,000 délares.
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Los empleados de la empresa han mantenido sus puestos de irabajo v se hicieron dos aumentos
voluntarios de las remuneraciones, superiores a los dispuestos por el Gobierno Nacional.

TRANSOCEANICA CIA. LTDA no ha tenido en el gercicio econdmico materia de este informe
insuficiencia de capital de trabajo v los remanentes temporales del misma fueron utilizados para lograr
rendimientos financieras, Sin embargo, en el aho 2001 los ingresos de la Compafiia s¢ mantuvigron
relativamente iguales con relacidn a 2000 pero los gastos operacionales experimentaron un oreciniento
del 6.98% vy la utilidad neta del ggercicio despuds del pago de la participacion de los trabajadores, el
impuesio a la renta y reserva legal muestra una disminucion del 39.53% con relacion al afio 2000,

La admunistracion se permite proponer a los Sefiores Socios que las utilidades netas de 2001 se destinen
al pago de dividendos en efectivo.

Para el gercicio economico de 2002 recomendamos continuar con ua mayor control de  gastos y

cr y seguir con una politica de ventas agresiva para oblener nuevos clientes vy nuevos segmentos
i mertado.




