
  

INFORME DE GERENCIA AÑO 2010 

La política macroeconómica del país se mantuvo estable durante el año 2010. La crisis 
financiera internacional que todavía afectó al mundo financiero el año 2010 en Estados 
Unidos y algunos países europeos, no tuvo muy grande impacto en el país, a pesar de 

que existió una reducción de exportaciones de los productos no tradicionales, que en 
algo se compensaron con mejores precios. El petróleo tuvo una tendencia hacia arriba 
en sus precios, en especial en el último trimestre. La reducción de empleo en los países 
de alta migración de ecuatorianos igualmente trajo como consecuencia la reducción de 
los envíos de dinero de los migrantes, que se había constituido en un considerable 
ingreso del Ecuador en los últimos diez años. 

    

    

    

los combustibles y al gas de uso doméstico, situación que 
presupuesto del estado.. 

El salario básico para el año 2010 subió de USD 218,00 a USD24% 

% de incremento, cifra muy superior a la inflación del año 2009. 

La cifra oficial para el año 2010 reportó un índice inflacionario de 
embargo los precios de los alimentos, bienes y servicios siguen en un incre? 
que la inflación. 

PRODUCCION DE TE NEGRO 

Nuestra proyección de producción para el año 2010 en te negro fue de 700.000 kilos. 
Las producciones del año en especial de los meses de Mayo, Julio y Septiembre fueron 

extremadamente bajas, por razones de condiciones climáticas adversas en 
precipitaciones y temperaturas bajas en la noche, lo que incidió para que la producción 
total fuera de 675.663 kilos. 

MECANIZACION 

Por recomendación del Sr. Bob Stammers, Técnico Internacional que visitó la 

plantación en el mes de Febrero del 2009, se continuó con la apertura de las áreas por 

donde circulan las llantas de la cosechadora. Actualmente el 92% de la cosecha se 
realiza con máquinas y la diferencia se encuentra bajo cosecha manual en aquellas áreas 

que no se pueden mecanizar totalmente, se seguirán disminuyendo las áreas de cosecha 
manual en el año 2.011. Así mismo en conformidad a las recomendaciones técnicas, 
aproximadamente 100 hectáreas se realizaron con poda baja. 

HECTAREAJE 

En el mes de Octubre del 2.007 se tomó la decisión de reducir el área de cosecha a 350 

hectáreas, por razones de los bajos precios en las exportaciones a Estados Unidos, que 

  

 



no justifican su exportación y por la presencia de una plaga que afectó a la plantación. 
Sin embargo al haberse conseguido un ligero incremento de precios en Estados Unidos 

y haber prácticamente eliminado la plaga, se mantiene desde el añO 2009, el área de te 
en 457,4 hectáreas. 

PLANTAS ORNAMENTALES 

Considerando la baja rentabilidad de la producción de te negro para su venta al granel, 
los nuevos accionistas emprendieron en un nuevo proyecto que es el de producción de 
bromelias y plantas omamentales para la exportación a Puerto Rico y Estados Unidos. 

Lamentablemente AGROCALIDAD, organización de sanidad vegetal del Ministerio de 

Agricultura, desde hace 16 meses, no nos otorga el permiso para importar plantas de 
bromelias. Para ocupar parte de las instalaciones, se ha realizado una colección de 

bromelias amazónicas, que eventualmente sus hijuelos podrán ser exportados. 

A fines del mes de Octubre, se presentó por primera ocasión en los 50 años de vida de la 
población de Palora, una granizada y vientos huracanados que destruyeron 
prácticamente el 70 % del área de invernaderos plásticos, quedando sin daño el área de 
zarán, en donde se encuentran las plantas ornamentales. 

A fines de Diciembre teníamos un saldo de 53.513 plantas madres en las diferentes 
especies de ornamentales. 

Rico. 

EXPORTACIONES DE TE NEGRO AL GRANEL    
   

Se presupuestó una venta de exportación de 683.000 kilos, 
finales a 612.089 kilos. 

PLANTA DE EMPAQUE 

Ventas Locales 
El presupuesto de ventas locales para te negro, te verde, te con sabores y plantas 

aromáticas se estableció en 65.386 kilos, habiéndose llegado a vender 69.148 kilos, o 
sea el 105 % del presupuesto. 

Con la aparición de dos nuevas marcas de te y aromáticas empacadas en los mercados, 
importadas desde Colombia, así como la marca propia de Supermaxi, la competencia se 

ha tornado más fuerte. 

SITUACION FINANCIERA 

  

El capital pagado de la Compañia es de USD.69.000 y un aporte para futura 
capitalización de $431.000. 

El total de los activos fijos es por el valor de USD 2.192.501 

 



  

RESULTADOS 

La utilidad del ejercicio por el año 2010, después del 15 % de participación de utilidades a los trabajadores y del impuesto a la renta asciende a USD 40.638,45. 

La Gerencia adoptó todas las resoluciones emitidas por la Superintendencia de Compañías respecto a la presentación de los/Estados Financieros.       
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