
INFORME DE LAS GESTIONES DEL GERENTE GENERALDE LA COMPANIA “INDUSTRIAS 

TEXTILES COTTON FASHIONS S.A” CORRESPONDIENTE AL EJERCICIO ECONOMICO DEL 

AÑO 2013. 

SEÑORES ACCIONISTAS: 

En cumplimiento con lo que establece los estatutos de la la empresa, y lo que establece la ley de 

compañias pongo a vuestro conocimiento el informe económico administrativo — administrativo 

da las gestiones y/o acciones que se desarrollaron durante el ejercicio económico 

correspondiente al año 2013 

ASPECTOS RELEVANTES. 

El año 2013, la empresa ha desarrollado con bastante normalidad sus actividades comerciales, 

que son las ventas de telas importadas.riguiendoce a las nuevas normas aduaneras ¿tributarias y 

laborales. 

Rigiéndose por las leyes ecuatorianas e internacionales. 

NUESTRA GESTION. 

La demanda de nuestro productos, se incremento en un 10% comparados con el año pasado en 

volumen, ya que monetariamente el incremento fue menor por el tema de la contracción de los 

precios ala ventas. 

El volumen aumento por el incremento de nuevos productos, además porque este año se acentué 

mas el aumento de fabricantes de confecciones aquí en casi todo el ECUADOR, y también mejoro 

ta productividad y la calidad en las confecciones, 

Esto se da como resultado de las medidas adoptadas por el ministerio de la producción y de las 

políticas de estado que tomo el gobierno el año pasado 2012. 

NUESTROS OBJETIVOS PARA El 2014. 

Nuestro principal objetivo es mantenernos como referentes de calidad 

Y traer nuevos telas y nuevas diseños en estampados, en tejidos 

Otra de nuestras prioridades es abrir una bodega en la cuidad de HUAQUILLAS, para poder 

atender la demanda que está en aumento es esta parte del pais. 

Los resultados de estas decisiones va en beneficio de nuestros clientes y accionista y la 

comunidad. 

CRECIMIENTO DE PRODUCTOS. 

Continuaremos trayendo nuevos productos, para satisfacer las necesidades del mercado y de 

nuestros clientes y de esa manera ampliar nuestra cartera de clientes. 

Y de esa manera asegura la presencia en el mercado. 

 



AUMENTO DE NUEVOS PRODUCTOS. 

Tal como se planifico el año pasado, este año trajimos los nuevos producto tales como listados de 

ingeniería esmerilados, rip esmerilados, jersey color entero esmerilados. Telas de franelas 

estampados. 

En distintos diseños, anchos, densidades y acabados. 

NUEVOS PUNTOS DE VENTAS. 

En una reunion de socios determinaron abrir una sucursal en la ciudad de HUAQUILLAS.tal como 

se había planificado el año anterior. 

Para eso se esta buscando un local en alquiler en una zona que sea un buen punto de ventas. 

También esta en agenda ver si es posible previo estudio abrir un local en GUAYAQUIL o en 

AMBATO. 

CONTROL DE COSTOS. 

Como se planifico el año pasado, se está trabajando con pedidos para entregar directamente del 

carro que viene de ADUANAS HUAQUILLAS,a las bodegas de los clientes y de esta manera bajar 

costo de estiba y desestiba, para poder ser más competitivo y no tener un sobre costo en 

almacenaje los costos variables. 

PROYECCION PARA EL 2014. 

Resumiendo, ya se está preparando nuevas telas como el listado de ingeniera el esmerilado tanto 

en jersey como en licra 

Se espera disminuir el precio de ventas para ser más competitivos, pero incrementar el porcentaje 

de ventas. 

De esa manera mantener o aurnentar el margen de utilidad neta, pero lo más importante es 

aumentar nuestra presencia como proveedores de telas para la industria de la confección 

Y creo a mayor volumen de ventas con un precio menor, se aumentara las utilidades. 

Esta memoria se preparó y expuso de conformidad con la ley de sociedades de la súper de 

compañías. 

Sin más quedo a sus órdenes para cualquier consulta o duda respecto a este informe. 

    
QUEMÁN MEZA $2. 

LEERTE 

    

 


