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Quito, 18 de Abril del 2012

Sefiores Socios

SERVICIOS MULTIPLES TECNOLOGICOS SMTECH S.A.
Presente.-

Estimados socios y amigos:

Me complace poner a consideracién de ustedes el informe de actividades de la
compafiia a la cual represento, correspondiente al afio 2011.

1.- Aspectos Generales

Conforme a las expectativas de los socios, nos calificamos en el INCOP, lo cual
era nuestra mayor expectativa y estamos a la espera de la firma de los contratos
para la provision de computadores dentro del Portal de Compras Publicas.

Las ventas se han centrado en este afio en clientes pequeiios, exceptuando una
venta a través del portal de compras publicas, para el EMOP por licencias de
Windows por un monto aproximado de $20.000,00 que constituyé un monto
importante en las ventas del afio.

2.- Capital Social

Al 31 de diciembre del 2011, el capital social de SMTECH S.A. se mantiene con
la siguiente distribucion:

SOCIOS Capital Porcentaje
Selene Manzano P $240.00 30%
Ramiro Ron Villamarin $560.00 70%
TOTAL: $800.00 100%

3.- Actividades Econémicas.

Durante el afio 2011, los ingresos por ventas fue de $47.074,77 la empresa tiene

un inventario de $9.054,29. Tenemos al cierre del periodo, cuentas por cobrar por
$14.982,65.

Los gastos que necesito hacer la empresa para producir esos ingresos fueron de $

$46.782.83 lo qu ﬁ ufg withekd popeRgsiciojo 2011 de $291.94
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4.- Proyecciones para el 2012
Esperamos el apoyo de los socios para incrementar las ventas y que la firma del

contrato con el INCOP se haga una realidad, puesto que tenemos ya la calificacion

favorable y esperamos unicamente la firma del contrato, con lo cual se
incrementaran las ventas.

Quiero agradecer a todas las personas que han ayudado tanto en la administracion
como en las ventas de SM TECH S.A.

Atentamente,

SM TECH S.A.

'

Ramir: n Villamarin
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