INFORME DE LABORES DE LA GERENCIA A LA JUNTA GENERAL DE
SOC10S CORRESPONDIENTES AL EJERCIO DEL ARC 2013

Cuenca, Marn 31 de 2014

Sefiores Sodos de
REPRESENTACIONES PEDR(O ARANEDA FERRER E HIJOS CIA. LTDA.

Apreciados senores:

Oande cumplimiento 2 i3 Ley, pongo a su consideracion el informe correspondiente al ejerdicio
economico, comprendido entre ol 12 de enero 3l 31 de diciembre del 2013; en & misma
analizare los aspectos mds relevantes acaecidos durante este penodo.

€ste analisis iniciaremos con:
- APROBACION DE LOS ESTADOS FINANCIEROS

El 31 de Marzo del 2013 an junta general universal de socios se dio @ conocer los resultados de
los Estados Financiero de fa Compafila en donde se demuestra con precision lo gque ha
ocurrido dursnte e aiio 2013. Por |o gue los informes de contabilidad han sido acardes a fa
Ley y oportunos para los que conformamos el directorio,

- COMPRAS

Al ser una sipresa comercial, nuestras adquisiciones ko hacemos principalmente 2 nuestro
proveedor Roche Ecuador S.A. representando un 90% del total de nuestras compras, los
mismos que lo realizamos a crédito por traterse de montos elevados. Se Indica que se
aprovecho Ios descuentos gue la Roche nos ofrecio, los mismos que facilitaron nuestras
ofertas y ganamos varios concursos pliblices, provocanda también un inceemento en las
ytilidades dal aho.

Compras afio 2012 2'857,521.41
Compras afie 2013 2'591.446.00

Como podemos ver existe un incremento en npuestras adquisiciones de un 4.70% durante esie
efercicio econémico.

- VENTAS

Las ventas en el affio 2012 ascendlaron a 4°454.443.60. Al ser productos meédicos nuestras
ofertas por lo geneml se proyectan a hospitales publicos, 2 través de concursar en et portal de
compras del Estado. De igual forma los precios slempre los controlan las entidades del sector

publico.

Ventas afle 2012 4'064.902.60



Ventas afo 2013 4'454,343,60

Cormea se puede ohservar existe un incremento del 11.22% en &l presente ejercicio econdmica.
- GESTION DE VENTAS

La gestion de wventas estuvo a cargo de nuestros vendedores y COMISIONistas, que se
distribuyen por toda fa ciudad y la regdn sur del pais v parte del norte, pues como es de
conocimiento estamos llegando a la Loja, El Ore, Riobamba y Ambato.

- UTILIDADES

Los resultados del ejercicio 2013 ascienden a 655.166.33 que en relacion al ejercicio 2012 que
era 543.058.88 representen un incremento del 20.64%.

A continuaclén s» presenta un grifics en dunde se puede apredar de mejor manera el
Incremento de las utilidades de este afio.

- GESTION DE LOS DIRECTIVOS

s directiva en este afo 2012 ha tenifo una mayor gestién en io referente a la
comercializacidn y control de precios para abaratar |os costos d€ compra pare poder cbtener
los resultados antes mencionados.

PROYECCIONES 2014

Para el afio 2014, nos proyectamas a segulr craciendo a pesar de ser una ampresa nuays, los
resultados obtenidos nos indican que se ha trabajado, que el personal se ha esforzado pov
mantener nuestros cdientes e inglusive vemos que nuestto mercado esta creciendo y nos
vlsualizamos a continuar con este mismo ahinco.

Como se ha detallado mas arriba nuestros clientes fuertes son los hospitales def sector publico,
partienda de este particular es necesario aclarar que enh {as primeros meses del afo las ventas
tienden 2 bajar va qua el prasupuesto del Estado se les aslgna a dichas entidades a partir del
mes de marzo, que &s cuando tenemos que aprovechar para poder llegar con nuestros
productos.
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dispasicion de los sefores socios en las oficinas de 1a Compania.
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