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De conformidad con lo que disponen los Estatutos de BOOM TRAVEL CIA. LTDA., el 

Reglamento de la Superintendencia de Compañías y en mi calidad de Gerente, tengo a 

bien presentar a ustedes Señores Accionistas el Informe de las principales actividades 

de la Compañía, así como de los Estados de  Situación, Estado de Resultados Integral, 

Estado de Cambios  en el Patrimonio, las Notas de los Estados Financieros  al Ejercicio 

Económico cerrado al  31 de diciembre del 2018. 

 

 

 Aspectos Generales: 
 

En el presente año se han realizado grandes esfuerzos por mejorar el nivel de ventas, 

invirtiendo en publicidad y en personal de ventas para que se pueda brindar un mejor 

servicio, de igual forma se ha ingresado en un proceso de mejora continua, involucrando 

a todo el personal de la empresa.  

 

 Resultados Económicos: 
 

Se obtuvo una pérdida neta de $ 16.360.98 luego de impuestos.  Un monto total de 

ventas de    $  17.716.22, y teniendo gastos administrativos,  de ventas y financieros por 

$ 34.077.20. 

 

 
  

VENTAS                                                                              $          17.716.22  

OTROS INGRESOS  $                    0.00  

(=) TOTAL INGRESOS                              $          17.716.22  
(-) GASTOS ADMINISTRACION, DE VENTA Y FINANCIEROS                $          34.077.20  

(=) RESULTADO ANTES DE PARTICIPACION                $        (16.360.98) 

TRABAJADORES E IMPUESTOS                               
15% PARTICIPACION TRABAJADORES                 $                      0.00  

IMPUESTO A LA RENTA CAUSADO                         $                      0.00  

UTILIDAD DEL EJERCICIO  $        (16.360.98) 
RESERVA LEGAL 0 

UTILIDAD NETA DEL EJERCICIO  $        (16.360.98) 

 

 

 

 Acciones y Soluciones: 
 

 Optimización del recurso humano que es uno de los rubros más costosos. 

 Impulsar las ventas de la empresa. 

 

 



Para concluir este informe propone: 

 

 Programas de marketing, publicidad de los servicios turísticos para impulsar las 

ventas. 

 Programas de capacitación al personal en cuanto a la atención al cliente para la 

mejora continua de la organización. 

 

Al finalizar este informe quiero dejar constancia de mi agradecimiento y apoyo brindado 

a ustedes Señores Socios por la confianza brindada a mi gestión. 

 

 

 

Cordialmente, 

 

 
 

 

 

 


