
INFORME ECONÓMICO POR PARTE DE LA GERENCIA 

Año 2014 

De conformidad con lo que disponen los Estatutos de BOOM TRAVEL CIA. LTDA., el 

Reglamento de la Superintendencia de Compañías y en mi calidad de Gerente, tengo a 
bien presentar a ustedes Señores Accionistas el Informe de las principales actividades 

de la Compañía, así como de los Estados de Situación, Estado de Resultados Integral, 
Estado de Cambios en el Patrimonio, las Notas de los Estados Financieros al Ejercicio 

Económico cerrado al 31 de diciembre del 2014. 

> Aspectos Generales: 

En este año se han realizado grandes esfuerzos por mejorar el nivel de ventas, 
invirtiendo en publicidad y en personal de ventas para que se pueda dar un mejor 
servicio, de igual forma se ha ingresado en un proceso de mejora continua, involucrando 
a todo el personal de la empresa. 

> Resultados Económicos: 

Se obtuvo un resultado negativo de ($ 17.304,58) después de impuestos. Se tiene un 

monto total de ventas de $64.604,04, con unos costos de $ 33.452,75, y gastos 
administrativos y de ventas de $ 51.956,33 

La gestión del efectivo se encuentra reflejada en el siguiente flujo:



  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

      
  

  

  

  

  

  

  

  

    
  

ESTADO DE FLUJOS DE EFECTIVO POR EL MÉTODO DIRECTO 

INCREMENTO NETO (DISMINUCIÓN) EN EL EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL : 
BE EFECTIVO, ANTES DEL EFECTO DE LOS CAMBIOS EN LA TASA DE CAMBIO 95 22.826,37 

FLUJOS DE EFECTIVO PROCEDENTES DE (UTILIZADOS EN) ACTIVIDADES DE - 
OPERACIÓN 9501 | 33.857,24 

Clases de cobros por actividades de operación 960101 | 56.139,31 

Cobros procedentes de las ventas de bienes y prestación de servicios 95010101 | 56.139,31 

Clases de pagos por actividades de operación 950102 | 94.968,89 

Pagos a proveedores por el suministro de bienes y servicios _esoroz01 | 56.754,08 

Pagos a y por cuenta de los empleados 95010203 28.214,81 

Intereses pagados ssoros | 427.69 

Otras entradas (salidas) de efectivo 960108 | 5.400,03 

FLUJOS DE EFECTIVO PROCEDENTES DE (UTILIZADOS EN) ACTIVIDADES DE 
| INVERSIÓN. 9502 | 12.795,18 | 

Otras entradas (salidas) de efectivo | ssozoo|12795,18 

FLUJOS DE EFECTIVO PROCEDENTES DE (UTILIZADOS EN) ACTIVIDADES DE - 
FINANCIACIÓN 9603 |1.763,31 | 

Financiación por préstamos a largo plazo o 950304 | 1.763,31 

Otras entradas (salidas) de efectivo 9soz1o | - 

EFECTOS DE LA VARIACION EN LA TASA DE CAMBIO SOBRE EL EFECTIVO Y 
| EQUIVALENTES AL DE EFECTIVO 9504 |- 

Efectos de la variación en la tasa de cambio sobre el efectivo y equivalentes al 
efectivo 950401 

INCREMENTO (DISMINUCIÓN) NETO DE EFECTIVO Y - 
EQUIVALENTES AL EFECTIVO 9505 | 22.825,37 

EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL EFECTIVO AL PRINCIPIO DEL 
PERIODO 9606 | 52.154,03 

EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL EFECTIVO AL FINAL DI 
PERIODO 9so7 | 29.328,66 

CONCILIACION ENTRE LA GANANCIA (PERDIDA) NETA Y LOS FLUJOS DE 
OPERACIÓN 

GANANCIA (PÉRDIDA) ANTES DE 15% A TRABAJADORES E IMPUESTO A LA = 
RENTA 96| 16.449,96 

AJUSTE POR PARTIDAS DISTINTAS AL EFECTIVO: e 430,03 

Ajustes por gasto de depreciación y amortización 9ro1 | 1.787,52 

Otros ajustes por partidas distintas al efectivo 9711 [2.217,55        



CAMBIOS EN ACTIVOS Y PASIVOS: 

(Incremento) disminución en cuentas por cobrar clientes 

(Incremento) disminución en otras cuentas por cobrar 

(Incremento) disminución en anticipos de proveedores 

Incremento. (disminución) en cuentas por pagar comerciales 

Incremento (disminución) en beneficios empleados 
Incremento (disminución) en anticipos de clientes 

Incremento (disminución) en otros pasivos 

(utilizados en) actividades 
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> Acciones y Soluciones: 

  

+ Op 
+ - Impulsar las ventas de la empresa. 

  

Para concluir este informe propon: 

ización del recurso humano que es uno de los rubros más costosos. 

+ - Programas de marketing, publicidad de los servicios turísticos para impulsar las 
ventas. 

+ Programas de capacitación al personal en cuanto a la atención a al cliente para 
la mejora continua de la organización. 

+ Eficiencia en el servicio. 

Al finalizar este informe quiero dejar constancia de mi agradecimiento y apoyo brindado 
a ustedes Señores accionistas por la confianza brindada a mi gestión. 

Cordialmente, 

Sra. Ferfdhda Pauta.


