Loja, 30 de abril det 2010.

Licenciado
Luis Fernando Torres
PRESIDENTE

PROCESADOS Y ELABORADOS COFFEA CIA. LTDA.

De mi consideracion.

Por medio de la presente me permito saludarle y a la vez hacer un resumen de las actividades
comerciales de la compafiia que represento.

Procesados y Elaborados Coffea Cia. Ltda. con su producto “Neptali Café” comenzé a ocupar un
sitio en el mercado en agosto del afio 2009 en la ciudad de Loja. Con sus dos presentaciones (1
libra y % libra) el dia de hoy tiene presencia en importantes Hoteles y Cafeterias. Especificamente
los clientes de nuestra empresa son:

e Howard Johnson Hotel.

¢ Migas y MegaMigas panaderias.

e Coffee Shop Cafeteria (Tumbaco-Quito).

e Mistyc Café Bar.

e  Mistyc Heladeria.

s Elresto son clientes minoristas (venta al “detal”)

En un comienzo se logré comercializar 100 libras al mes de café tostado y molido, hoy dia estamos
moviendo 4 quintales al mes; y, aunque el incremento en ventas ha sido relativamente lento, se



prevé para los préximos meses que el nimero de clientes mayoristas se va a incrementar,
permitiendo de esta manera una expansion continua y sostenida del negocio.

Es cierto que los gastos y costos fijos de la empresa, asi como los costos de produccion y materia
prima, no han permitido generar utilidades; pero, como toda empresa nueva lo que se hizo es
reinvertir todo lo generado en la produccion y comercializacion, esto ha permitido que a pesar del
bajo promedio de ventas, la compaiiia se mantenga a flote.

La iniciativa que propongo (venta solo al mayoreo) es inapelable, ya que permitira un incremento
sostenido de las ventas, que junto con una disminucién de los costos fijos, permitira el crecimiento
oportuno de nuestra compaiiia.

Sin mas que agregar me despido, agradeciendo una vez mas su confianza.

Atentamente,

PROCESADOS Y ELABORADOS COFFEA CiA. LTDA.



