
  

  

INFORME DEL GERENTE GENERAL A LA JUNTA DE ACCIONISTAS DE 
SIEMENS S.A. DEL 30 DE MARZO DEL 2007. 

Nuestra tarea fundamental ha sido la de continuar con el fortalecimiento institucional y 
lograr un posicionamiento de SIEMENS dentro del mercado ecuatoriano. 

El mercado actualmente se ha tornado extremadamente competitivo debido a factores 
exógenos que determinan el comportamiento de las empresas públicas ligadas al 
crecimiento económico del país, factores que están orientados especialmente a las 
facilidades de financiamiento a mediano y largo plazo buscados por dichos organismos 
estatales. 

En la empresa se han consolidado los conceptos de nuestra cultura y gobierno 
corporativo, la administración de riesgos como herramienta de previsión, medición y 
control de los mismos, la aplicación del concepto de valor económico agregado nos ha 
permitido mejorar la productividad. Es necesario resaltar que en el ejercicio 2006 ha 
sido un año en el cual Siemens S. A. ha experimentado importantes cambios tanto en 
su infraestructura como en su recurso humano a través de las renovaciones y 
ampliaciones del edificio así como en la contratación de los nuevos profesionales que 
actualmente forman parte de la Compañía. 

Adicionalmente en el mes de agosto se realizó la capitalización de la Compañía por 
US$ 3"205.000,00 con lo cual el capital en este año alcanzó el valor US$ 
4'692.000,00, lo cual es un importante aporte para la mejora de nuestros índices 
financieros. 

Hemos incrementado nuestro posicionamiento en el sector industrial de la región 
costa, ello nos permite generar una imagen institucional de acción a nivel nacional, 
debido a nuestra participación directa desde la ciudad de Guayaquil con la constitución 
de la Sucursal de Siemens en la mencionada ciudad. Además hemos inaugurado el 
edificio de Siemens en dicha ciudad. 

Las expectativas de crecimiento de SIEMENS S.A. en el mercado del litoral 
ecuatoriano, no se hicieron esperar y el aporte de esta división ha sido importante 
durante este año. 

A través de nuestra sucursal en Guayaquil se ha logrado estabilizar la estructura 
organizacional la cual diversifica las labores de PTD e intensifica las de 
Automatización y Control. Es importante resaltar adicionalmente que gracias a la 
Gerencia y apoyo brindados por el señor Presidente y los señores Vicepresidentes 
Regionales, el personal de esta sucursal se ha integrado de una manera muy positiva. 

El acoplamiento de las tecnologías de vanguardia a las necesidades del mercado 
local, están generando resultados que determinan una realidad plausible en la 
intervención de la empresa en el desarrollo del país. 

El trabajo desarrollado, se detalla a continuación por Divisiones.  
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División Telecomunicaciones 

Hemos mantenido con nuestra excelente relación con las operadoras, Andinatel, 
Telefónica, Conecel, de quienes hemos recibido pedidos interesantes en los cuales se 
demuestra la confianza depositada en SIEMENS. 

Por disposición del accionista se constituyó la compañía SIEMECOM S.A. con capital 
de esta compañía. 

Energía 

Durante este año se ha ampliado el especto de clientes y se ha consolidado en el 
sector industrial a través de los esfuerzos de la administración para lograr posicionarse 
en la generación de nuevos servicios en este sector. A ello nos permitimos mencionar 
que la compañía mantiene entre sus proyectos ejecutándose con clientes como 
TRANSELECTRIC, HIDROPAUTE entre otras empresas de sector de energía, lo que 
ha posicionado a SIEMENS como líder en el sector. 

Automatización y Control 

En el año 2006 se mantiene con buenas perspectivas de crecimiento en el sector 
litoral ecuatoriano, entre ello con el Municipio de Guayaquil. 

Power Generation PG 

El enfoque actual de la Compañía orientado a su posicionamiento y consolidación de 
la red global de servicios ha permitido que en el año 2006 se consolide más y que los 
clientes conozcan la gama de servicios y bienes que ofrecemos. Por ello, creemos 
importante que en futuros años el posicionamiento del área será sólido. 

Soluciones Médicas 

Los resultados en esta división se obtuvieron a través de ventas de equipos médicos 
pequeños en el sector privado. Con la apertura de nuestra sucursal en Guayaquil, se 
continúa con la campaña para ese mercado, la División dispone de una oficina de 
ventas con la que se facilitará la labor. Se mantiene consolidando y fortaleciendo el 
mercado en otras ciudades como es el caso de Cuenca, ciudad en la cual hemos 
participado en varios concursos y licitaciones. 

Se mantiene en la línea de audiología, y se participará en alianzas estratégicas con el 
sector para consolidar aún más a dicha área. 

Aspectos Generales 

Durante el ejercicio económico precedente, quienes dirigimos administrativamente la 
empresa, nos hemos preocupado de cumplir y hacer cumplir con: 

Las disposiciones emitidas por la Junta General de Accionistas y Directorio de la 
Empresa, 

Que todas las normas, leyes y reglamentos sobre Derechos de Autor y de Propiedad 
Intelectual, sean respetadas tanto en el establecimiento de procedimientos de 
información, cuanto en el uso de recursos para nuestras ofertas y contratos. 

Finalmente y como he demostrado en la descripción de las actividades de cada 
División, los objetivos previstos en la Empresa se han cumplido a cabalidad.  



  

Hemos cumplido con la normativa laboral en el Ecuador cabalmente, en virtud de la 
cual se beneficiaron más de 2300 trabajadores del concepto de utilidades. 

Presencia en el Ecuador 

Ratificando el compromiso efectuado desde 1908, de responsabilidad social mediante 
la contribución con el desarrollo del país, SIEMENS S.A., continúa dando apoyo a 
fundaciones de protección y servicio a la niñez y a los ancianos. 

Actualmente estamos ejecutando proyectos de gran interés nacional como Mazar con 
la empresa Hidropaute. 

Los lineamientos estructurales de la Región, se han incorporado plenamente y están 
dando resultados muy halagadores, pues las soluciones de venta cruzada, han llegado 
a cristalizarse con varios clientes inclusive con las empresas estatales, renovando, 
modemnizando y liderando con nuestra presencia en el país la solución tecnológica 
total. 

Finalmente deseo aprovechar esta oportunidad para expresar al personal de la 
Empresa mi agradecimiento por el esfuerzo desarrollado que ha permitido obtener 
estos favorables resultados, que superan los obtenidos en años anteriores y que 
demuestra el compromiso de nuestros colaboradores hacia el desarrollo de la 
Empresa. 

PROPUESTA DE DISTRIBUCIÓN DE UTILIDADES DEL EJERCICIO 2006 
EXPRESADA EN US DOLARES 

Utilidad neta del Ejercicio US$ 9'047.009,11 
- 15% participación laboral US$  1'431.913,84 

Saldo a distribuirse US$ 7'615.095,27 
- Provisión Impuesto a la Renta US$  1728.544,61 

Utilidad Neta a asignarse US$  5'886.550,66 

Utilidades para capitalizar US$  3"000.000,00 

Apropiación reserva legal US$  588.655.07 

Apropiación reserva facultativa - 

Saldo US$  2'297.895,59 

  

win Chavez 

Gerente General 

Quito, Marzo 2007.  


