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Todos ustedes haa podido ovuservar os estados financieros de 
la Empresa para el ao 2008. Si no me equivoco, es la primera 
vez que se ha perdido, lo cual soy el primero en lamentar, esto 
ya veia venir y desgraciadamente ha ocurrido. 
En mi informe anterior ya les decía que era partióario de iniciar 
los trámites para cerrar la Compañía que se debatía en una situa- * 
ción muy precaria, esto lo sigo sosteniendo. 
Estamos trabajando casi exclusivamente en base al servicio de 
reparación y mantenimiento y vencemos algu accesorio para com- 
plemertiar aquellos servicios. 
qes reitero que el instrumental de cirugía alemán que antes 
importábamos, por los motivos que son de dominio público ya no 
es posible traerlo, queuamos J¡uera úe competencia pese a los 
bajos costos con los que operamos, la tramitación y la crisis 
no nos hacen posible reinte¿grarnos en el rubro. 
Las proyecciones para el próximo año son las' mismas, seguir en 
el servicio que es lo que representa menos inversión. 
Como siempre lo nu¿o, les aejo constancia que todos los deberes 
con los órganos de control están al día. Hemos cumplido todos los 
requerimientos del Servicio de Rentas Internas, sean estos las 
declaraciones del impuesto al valor agregado mensual, los anexos 
transaccionales, impuesto a la renta, etc. Igualmente estamos al 
día con el Instituto Ecuatoriano de Seguridad Social en lo que 
atañe a aportes y fondos ae reserva. Con el municipio estamos 
al día con la patente y en estos alas completamos el pago del 
1,5 por mil del impuesto al patrimonio. Lo mismo con la Superin- 
tendencia áe Compañías. 
pienso que es muy necesario, Para seguir con las actividades de 
dar servicio de reparación y mantenimiento, inscribirnos en el 
registro único úe proveedores creado recientemente. Es necesario 
esto pues en el futuro no se podrá travajar con ninguna institu- 
ción pública si no se está inscrito en dicho registro, por lo 
tanto debemos hacerlo para dar «tención a los organismos de ese 
sector aparte de la actividad privada. 
En referencia a esto último, es mi opinión que esta es una buena 

oportunidad para intentar captar clientes en ese sector que es 

el sector píblico, talvez participar en una o algunas licitaciones 

de productos que podamos fa.ricar o adaptar nos darían la opor- 

tunidad para desarrollar la activiuad y a la vez ofrecer nuestros 

servicios propios de la linea. 
Espero que el año 2009 sea un año de estabilidad para nosotros 

e intentarg_ fer dpciones fuera del ámbito nuestro que nos paedan 
ri"altefinativa sostenible pera el bien de la Empresa. 
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