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realizada por Polypapeles Cia Lida, durante ef afio econdmico del 2018.

PROPOSITO
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Estos factores han influenciado en los inversionistas, los industriales, los artesanos y comerciantes
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Pese a mwupm‘ddmmmﬁwsmmcu Lida.,
cumplio  casi todas las expectativas que la Gerencia se habia propuesto, realizando ventas muy
similnres al afio 2017,

RESULTADOS DE LA EMPRESA

Las ventas del aflo se pudieron realizar gracias al buen stock de mercaderias que se tuvo como
inventanio inicial y las compras que se realizaron en cf afio, las mismas que si bien es ciento
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utilidad debido a la desconfimnza cn el sistema financicro la incertidumbre en la politica social
y econdmica del gobierno.

El nivel de gastos generales del 2017 es un 97.50% con relacion a las ventas, mientras que el afio
2018 fue de un 97,00 %, es decir que si bien en valores absolutos el monto de gastos del 2017 es
mayor al 2018, htdwﬁhpamuddeuﬂmmnrdadhnbvmﬁmw.
que significa que existit un mancjo razonable de estos gastos
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de sus socios esta sulvaguardado con el nivel de inventarios y otros activos.

El nivel de endeudamiento estd cubierto con ef activo circulante especinlmente con ln cartera por
cobrar.

El inventario final de la Empresa es superior en anidades con relacion af 2017, y a la vez es una
garantia para ¢l éxito durante los primeros meses del 2019, puesto que permitird una pronta
recuperacion de efectivo y ademis se podrd realizar las compras de manera planificada y de
acucrdo a las necesidades del mercado.



CONCLUSIONES
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econdmica y social, para ello la Gerencia se ha preocupado por mantener y hacer crecer mis Ia
confianza ganada por nuestros proveedores y clientes, lo que, sin duda, constituye un patrimonio
intangible de mucho valor pars la prosperidad de la Empresa, ademds con el nuevo local
construido los clientes siguen llegando sin dificultad, y asi seguir aumentando nuevos clientes.

La Empresa mantiene un grupo idéneo de empleados, mantiene una buena relacién laboral lo
que ayudado para el desenvolvimiento diario del negocio,

Tengo & bien cxpresar a todos los socios y empleados mi profundo agradecimiento puesto que
con su apoyo esta empresa sigue consolidéndose y proyectdndose exitosamente para ¢l futuro,

RECOMENDACIONES

Se recomienda que con el stock de inventario logremos aumentar las ventas y recuperar los
créditos en plazos totales no mayores a 60 dias, y utilizar los precios competitivos como
herramientas de captura de mercado; esto nos ayudard para que nuestros clientes no dejen de
COMPrArnos y sigamos en un proceso continuo de fidelizacion,

Por otra parte es momento de innovar en los productos que ofrecemos y para ello sc cvaluars las
oportunidades de adquisicidn de lineas de produccién para diversificar nuestro portafolio y por
otra parte el buscar nuevas lineas en ol exterior para continuar con la sustitucién de compras
locales por importaciones, lo que nos deja en una posicidn mis competitiva frente al mercado.




