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BALSEBOT Cía Ltda. 

INFORME DE GERENCIA - BALSA ECUATORIANA PARA BOTES Y 

MODELOS CIA. LTDA. 

Santo Domingo, a los diecisiete días del mes de Febrero del dos mil nueve. 

Apreciados socios, es muy grato dirigirme a ustedes, para informar sobre la 
buena marcha de la empresa en el período Enero-Diciembre del dos mil ocho. 
Podemos expresar que ha sido un año mucho mejor que el 2007, a pesar que la 
economía mundial atraviesa un momento crucial en la historia, la demanda de 

madera de balsa se ha mantenido, y nuestro cliente principal tuvo mayor 
requerimiento de nuestro producto. 

Contmuamos con nuestro cliente principal ALCAN-BALTEK que ahora es 
ALCAN PRODUCT CORPORATION. Dicha corporación es compañía matriz 
de PLANTABAL S.A. que está ubicada en la ciudad de Guayaquil, la cual 
celebró un contrato notariado con nosotros de aprovisionamiento de madera de 
balsa que mantuvimos en el 2008. Cabe también informar que por ser una 
empresa monopólica ellos manejan la contratación y al termino del 2008 . 
nuevamente firmamos otro contrato de provisión de madera especificando 
algunos puntos importantes que regirán el 2009. 

En cuanto a la competencia, continúa creciendo y como todos los años el 
abastecimiento de materia prima es complejo, lo que permite que se escasee y se 
eleve el costo, pero a pesar de todas estas circunstancias, hemos podido cumplir 
con nuestro cliente, ya que contamos con un porcentaje de proveedores fijos. 

En este año las ventas crecieron en comparación con las ventas del año 2007, 
ya que tuvimos mayor demanda y además un aumento en el PVP , esto nos 
permite ver que nuestra producción también creció. Los resultados contables 
han sido satisfactorios reflejando en este período del 2008 utilidad y no pérdida 
como en el año 2007. 

Periódicamente se realiza mantenimiento preventivo en el sistema de secado 
(homos, caldero) y talleres; de la misma manera se realizó un mantenimiento en 

el área de prensado para el correcto funcionamiento en la obtención del producto 
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terminado. La temporada invernal afectó la infraestructura del área de caldero lo 
cual también fue reparada. 

Se continúa suministrando material de protección personal, y uniformes para 

proteger su integridad y comodidad de todo el personal de planta y 
administrativo. 

Expuesto mi informe anual, quiero agradecer a Dios, y a toda la Junta General 
de Socios por la confianza depositada en mi persona para poder estar al frente de 
la Dirección de la empresa, esperamos con la ayuda de Dios continuar que los 
resultados del siguiente periodo sean mejores al año 2008. 

Atentamente 

DUAL l, eLeopo 
O 0 Dueñas 

GERENTE BALSEBOT CIA. LTDA.


