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Santo Domingo de los Colorados, a los dos dias del mes de Abril del dos mil
stete.

Estimados sefiores socios, me es grato informar a ustedes sobre el buen
funcionamiento de la empresa en el periodo Enero-Dictembre del dos mil seis.
Durante este afic se realizaron cambios en algunas dreas con el propdsito de
mejorar los procesos de produccion y el manejo de politicas internas.

Como parte de este proceso de mejoramiento se considerd implementar una
nueva logistica de calificacion para tecniticar la presentacion de bloques v de
esta manera obtener nuestro producte de calidad; dicho beneficio en un
porcentaje de mejoramiento del 35%, que se o considera como significativo.

Referente a la adquisicion de materia prima seguimos luchando por conssguir
al mejor precio, pero en el volumen cada dia es mas peleado por la gran
competencia en el mercado, esta situacion adversa nos ha impulsado a trabajar
con mas esfuerzo y tenacidad para lograr el objetive propuesto.

Se ha realizado algunas adecuaciones en el area de talanqueras para facilitar el
manejo de la materia prima, como también la carga y descarga de los homos,
con este mejoramiente se ha conseguido optimizar el espacio de las camaras de
secado y obtener mayor volumen y calidad de maders seca. Se adecuo de
manera mas tecnica los cepillos v 1a sierra de mesa salvaguardando 1a integridad
de nuestros operarios.

En el departamento financiero para un eficiente mane{o contable se tomo la
decision de despedir al Contador Dr. Manuel Rey, como es de su conocimniento
ze contratd los servicios de la Ing. Verdnica Carranza de INTEGRALCONT,
quién asumio su cargo a partir del 1 de Mayo del 2006.

Todo este cambio ha producido un giro en el area financiera, se implemento un
sistema contable y hoy estan sistematizadas todas las fransacciones que se
realizan diariamente, esto permite maximizar el tiempo v obtener resultades
con prontitud.

En este afio a breves rasgos las ventas han crecido en un 28% en comparacidn
con las ventas del afio 2005, lo que nos permite ver que estamos creciendo con
nuestra produccion. Se firmdé un contrato de exclusividad con nuestro cliente
ALCAN-BALTEK por un periodo de cinco afios, este situacion tiene su ventaja
como la estabilidad de venta y su desventaja que no podemos alcanzar ofros
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Expuesto mi informe anual, quiero agradecer a Dios, y a toda la Junta General
de Socios por la confianza depositada en mi persona para poder manejar este
catgo de tan alta responsabilidad.

Atentamente
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