
QUITO 31 de marzo 2017 

Señores Junta General de Accionistas 

Mobilvendor Software Company Cia Ltda 

Ciudad.- 

De conformidad con la ley de compañías, Art. 305 en su numeral 4, someto a vuestra 

consideración el informe Anual de la Compañía, a Diciembre 31 de 2016. 

En el 2016 hemos consolidado las actividades comerciales de la empresa y hemos logrado obtener 

un importante posicionamiento de nuestros servicios de desarrollo de software y aplicaciones 

móviles dentro de los principales sectores productivos del país, la aplicación con más ventas 

registradas fue Mobilvendor. En este año hemos terminado el proyecto Mobilvendor Lite que lo 

vamos a potencializar comercialmente para el año 2017. 

Ha sido un año con importantes desafíos, el comienzo de las operaciones ha sido muy duro debido 

al desconocimiento de la aplicación de tecnología móvil en el país. 

Durante el transcurso del año, hemos apostado por el desarrollo y propuesta de aplicaciones que 

integran soluciones a los diferentes usuarios de los distintos sectores a los cuales nos hemos 

enfocado, la estrategia ha sido proponer soluciones innovadoras que beneficien al colectivo, para 

que a su vez nuestra empresa reciba el beneficio por el uso del servicio. 

La meta y el fin es obtener beneficios monetarios por el uso de nuestras soluciones, en este año ha 

sido para nuestra empresa la construcción de los cimientos para proyectarnos los siguientes años 

como una empresa líder en el desarrollo de aplicaciones móviles y soluciones innovadoras para 

nuestros clientes. 

Los resultados que hemos obtenido han sido positivos, y ha sido fruto de una enorme labor de las 

personas que hemos contribuido para obtener una posición y reconocimiento en el mercado 

tecnológico. El próximo año tenemos claro que debemos mejorar nuestra labor y hacer acciones 

que nos permitan llegar a más clientes y empresas con nuestras soluciones. 

Agradezco la confianza depositada en mi persona, para guía y administrar el rumbo que toma 

nuestra compañía. 

Atentamente, 

 


