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A los señores accionistas: 

En el año 2005 la empresa mantuvo su liderazgo a nivel nacional tanto en productos como en 
servicio técnico. Los presupuestos de venta se cumplieron, las ventas reales del año llegaron a 
10.909 m., que representó un 34.45% de crecimiento del valor facturado al año anterior. 

Los principales factores que contribuyeron a crecimiento de las ventas fueron la reactivación 
del aparato productivo, el rezago de inversión tecnológica, la reducción de precios a nivel 

internacional, así como el apoyo del gobierno a la modernización del estado y el ingreso de 
las entidades estatales agresivamente a renovar su plataforma tecnológica. 

Compuequip DOS S.A. se ha consolidado con recursos humanos altamente calificados, para 
esto mantuvo una estrategia de capacitación del personal principalmente en el área de 
proyectos, ventas y servicio técnico mediante diplomados, cursos de especialización y 
capacitación interna. Se fortalecieron diferentes áreas con nuevos integrantes. 

Como prueba de lo dicho se refleja en las utilidades obtenidas en este ejercicio económico. 

Los Estados Financieros de la compañía presentan adecuadamente la situación financiera de 

la entidad. 

Los principales rubros que vale mencionar de los balances son: 

Total Activos 3"236.128 

Total Pasivos 2'485.899 

Total Patrimonio 750.228 

Total Ventas 10'875.563 

Utilidad Neta 13.947 

Compuequip en forma conservadora continuó con la reinversión tecnológica interna con el 
plan computador para las gerencias, el área de ventas y proyectos. 

Agradeciendo la atención de los presentes pongo en su conocimiento nuestras principales 
actividades y solicito su aprobación. 

Atentamente, 

Ing. Carlos Pinos 
Gerente General


