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INFORME DEL REPRESENTANTE LEGAL.

De conformidad con lo establecido en la Ley de Compafias, ienge 2 bien preseniar
a los scfiores accionsstns de ln KEMEEVORTEX SA., e informe de las
pestiones realizadas durante el gjercicio del afo 2014;

En cumplimientos de las disposiciones legales, pongo a consideracion de la Junta
General de acciomstas de¢ la KEMEKVORTEX S A ¢l miomme correspondienie
al gjercicio econdmico del afio 2016

El afio 2016 fue un afo de muchos retos para el Ecuador, la caida del precio del
petrdlen, ¢l terremoto, el incremento del va, Ias pocas garantias de buenas politicas
ccondmicas hicieron que en este afio s¢ rabajara de mancra adversa.

Ecuador registrd una miflacion anual de 1,12% en el 2016 frente al 3,38% del 2015,
la tasa de desemplec cerro en 5.26% fremie a 4.77% del 2015, teniendo un
incremento de 1,19%.

La compaiia inigio sus operaciones en octubre del 2013 v al cumplir su primer afo
de opemciones, despues de realizar un andlisis de los Estados Fimancieros la Junta
de Accionistss decidid por unammidad vender sus acciones para recuperar su
mversidn y fortalecer con caputal freseo las compafilas del grupo Coalse, Tréhol
Verde, A Oct/2016 KemekVortex S AL tenia una pérdida econdmica que ascendia a
S157.904,37

En resumen, el desempefio de la compafiia en el alio 2016, fue desfavorable, esto se
debid o vanos factones:
= Ventas debajo de lo proyectado para <l aflo.
+ Vendedores gque no cumplion con ol perfil neceswios para introducir una
. NUEEYE marca,

s Costos v gastos de operacitm ¢levados.

Para revertir ¢stn fendencia en noviembre dol 2016 s¢ realizd won nueva re-
estructuracion de la compafiin: En todas las dreas, se liquidaron empleados, se
crearpn auevos perfiles de acoerdo a la sueva estroctura. Con respecio al drea
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comercial, se decudit trabajar con personal outsourcing hasta fortalecer los canales
de venta v comercial Leacion.

Para ¢l afio 2017 el reto planteado para ¢l drea administrativa/financiera es redueir
de costos y gastos significativamente, mejorar les condiciones de negociacion con
proveedores/clientes: para ¢l drea comercial sbrir nuevos canales de ventas y
distribucion vy para ¢l arca técnica innovar producios mantemendo la calidad. Con la
aplicacidn de las diferentes téenicas y estrateging que cada dren realice confiamos
estabilizar la compafia llegando al punio de equilibrio y tomar un curso ascendents
cn el 2017,
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